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VERLAGE

SCHNEIDER-BUCHER

Prima vertreten

nkel Franz schreibt jeden Monat

30000 Briefe an Kinder. Onkel
Franz hilt 250 Kindergeschichten auf
Lager. Sie heiflen ,Die wilde Hilde
und der Finferbund“ oder ,Kiptn
Konny auf hoher See” oder ,Geheim-
nis um Reni®. Onkel Franz hat auch
einen Computer.

Der hilit dem Miinchner Franz
Schneider, 42, mit ausgepichter Markt~
sirategie sein 54 Jahre altes Unterneh-
men an der Spitze zu halten: Der
Franz Schneider Veriag ist Deutsch-
lands griBter Produzent von Kinder-
biichern.

3,5 Millionen Biicher jdhrlich, bis zu
120 000 am Tag, stbAt der Fabriks-
Bungalow im Norden Miinchens aus,
alle mit steifem, abwaschharem Deckel,
in fiinf Preisgruppen von 2,80 Mark
bis 9,80 Mark. Sie gehen, auller an
Buchhandlungen, auch an Kaufhiuser,
Spielzeuggeschifte und Papierladen.
Sie werden in 16 Sprachen iibersetzt
und in 22 Linder exportiert. Gesamt-
auflage aller Schneider-Blicher bisher:
62 Millionen.

Begriinder des Erfolgs war Franz
Schneider senior, der 1928 in Berlin die
ersten Binde eines neuen Typs von Ju-
gendbiichern herausbrachte. Er erfand
eine Einheitsausstattung, er versah die
Buchricken mit Altershinweisen wie
-M (Midchen) ab zehn®, die den Eltern
den Zugriff am Ladenregal erleichter-
ten, Das Schneider-Buch sieht heute
naoch sn aus wie vor dem Zweiten
Weltkrieg, und schon damals war es
ein Markenartikel wie Henkels Persil.

Sauber, solide und siB wie ein per-
silgewaschenes Kinderhemd sind
Schnelder-Texte. Die Leser von sechs
bis vierzehn bekommen im wesentli-
chen das geboten, was Frich Késtner
vor fast vier Jahrzehnten mit ,Emil
und die Detektive” (kein Schneider-
Puch) ins Rollen brachte: harmlose Er-
lebnigse, Schul-, Familien-, Ferien-
und Freundschafts-Schnulzen in
Schlicht-Sprache und mit sonniger
Tend~onz.

Schneider-Probe: ,, ... endlich hatte
die Krankenkasse Mutters Kuraufent-
halt in einem Rheuma-Heilbad geneh-
migt ... Sie waren alle miteinander so
froh und erleichtert!... ,Wie bin ich
froh, dal dir jetzt geholfen wird? rief
Sonja. ,Und sorge dich nichi! Wenn
du weg bist, vertrete ich dich primal “
Franz Schneider zum Schneider-Stil:
~Die Erwachsenen, die ja die Biicher
meist kauien, wollen es 50.%

Bald nachdem Schneider 1945 die
Jagdiliegerel aufgeben mullte, verstarb
sein Vater, und Mutfer Luise siedelte
mit dem Verlag nach Miinchen {iber.
Der Junior wurde Mitinhaber und
nach wenigen Jahren Chef. Er baute
dem Kinder-Karren einen hochtouri-
gen Motor ein. ‘ :

Jedes Schneider-Buch dient heute
der stdndigen Marktanalyse: Es ent-

KULTUR

Verleger Schneider, Schneider-Produkte
W5t es etwa fein . ..

hiall eine Preisritsel-Postkarte, die mit
Lisung, Alter und Namen des Lesers
an den vorgedruckten Adressaten
,»Onkel Franz“ zu richten ist. Die Ein-
sender, viele tausend pro Monat, geben
Onkel Franz Aufschlilsse lber seine
Kundschaft und liefern ihm Adressen
fir weitere Aktionen — etwa fiir den
Versand des Werbebliitichens ,Die
kleine Zeitung® mit 200 000 Stick Auf-

Schneider-Kundin
<..onur 3000 Stick zu varkaufeng”



KULTUR

lage alle zwei Monate oder fur die
Ausgabe von Fragebogen.

Mit deren Hilfe und anhand von
sponian geschriebenen Leserbriefen
(., Einfach toll finde ich die Bilicher von
M. L. Fischer. Die Médchen sind ge-
nauso wie wir. Und sie machen auch
solche Streiche*) plant Schneider die
Text-Produktion.

Als Albert Schweitzer stéindig unter
den groflen Vorbildern genannt wurde,
kam ein Buch iiber den Urwalddoktor
ins Programm. Miadchen werden mit
ihrer Lieblingslektiire, Internats-Ge-
schichten, reichlich bedient, Jungen mit
Forster-Themen, da der Waldberuf
besondere Beliebtheit geniefit.

Sex gibts bei Schneider nicht und
auch nichts Intellektuelles. Als die
Marktforschung heravusfand, daB fir
Midchen schon mit 14 die Liebe Thema
eins ist, strich Schneider die fortge-
schrittenen Teens von der Kunden-
liste. Pir die geistigen Anspriiche gilt
grundsiitzlich die Volks- und Mittel-
schulbildung von Sechs- his Vierzehn-
jihrigen als Maf.

Alljihriich kommen etwa 50 Titel
neu heraus, daflir verschwinden
Biicher, deren Jahresabsatz anter 6000
gerutscht ist. Die kiinftigen Themen
sind derzeit bis zum Herbst 1968 fest-
gelegt, auch Aufiage und Ausliefe-
rungstermine im voraus fixiert, Die
gut gedrillten Abteilungsleiter schii-
zen den Umsatz langfristig bis auf ein
Prozent genau.

Auf der Themenliste stehen die
Stichworte ,Tiere", , Umwelt”, ,Sport”,
JSchule® und |, Midchen-Internat®.
Darunter wird links der ,Plan-Autor®,
spéter reechts der ,Ist-Autor” einge-
tragen. Der darf das Buch nach
Abstimmung mit dem Lektor dann
zurechtschreiben,

Es lohnt sich, als Gehilfe in die
Schneiderei aufgenommen zu werden.
Der Meister zahlt fiinf bis sechs Pro-
zent vom Ladenpreis jedes verkauf-
ten Buches als Honorar, Bei dem
Durchschniftsabsatz von 40000 bis
50 000 Stuck je Titel ergibt das Dich-
teriohne zwischen 6000 und 10 000 Mark
fiir ein Manuskript von etwa 100
Schreibmaschinenseiten,

Unter anderen tippen fiir Schneider:
Gesellschaftskritiker Erich Kuby und
Bergsteiger Luis Trenker, die Sport-
journalisten B. Busch und Heinz
Maegerlein, die Illustrierten-Schreiber
Gustt Kernmayr und Norbert Lebert,
die Roman-Autorinnen Marie Louise
Fischer und Gitta von Cetto.

Keiner von ihnen erreichte freilich
die Auflagen der zwei Starschreiber
aus den Uranfingen des Verlags. Die
Schneider-Titel der 1935 verstorbenen
Kindergértnerin Sophie Reinheimer
{,Tannenwalds Kinderstube*) und des
Volksschullehrers Erich Kloss (,50
schén ist’s nur im Férsterhaus®) schaff-
ten bis heute je 4,5 Millionen Auflage.

Jagdflieger Schneider, Vater von vier
Tochtern im Alter von eins bis zwdlf,
fiihlt sich in der Kinder-Konfektion
wohl, die ihm jihrlich 7,5 Millionen
‘Mark Umsatz bringt. Nach schéngei-
stigem Verleger-Lorbeer strebi er
nicht: ,Ist es etwa fein, von einem
Buch nur 3000 Stiick zu verkaufen?*
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Ob Samstag-Sonntag-
Feiertag—

thr Appartement

an der See

ist immer reserviert!

{ausgenommen-—Sie haben es gerade gewinnbringend vermietet)

»Das interessanteste Bauprojekt Nordeuropas“ — so bezeichnet die Fach-
welt das Neuve Kurzentrum in Westerland auf Sylt. Die Lage ist einmalig fiir
die gesamte Nordseckiiste! Ein weiterer Vorteil, der ins Gewicht f4Ilt: thr
Appartement ist von BENSE gebaul. Das bedeutet hiéichste Giiteklasse, sollde
Bauweise und Kalkulation eines renommierten schwiibischen Unternehmers,
exclusive Ausstatiung, die Sie kaum irgendwo sonst finden.
Eigentumswohnungen in 18 verschledenen Typen von 22 — 82 qm zu Fest-
preisen ab DM 30000, —.

Ein faires Angebot, das gle beachien soltten und das thnen nur In Deutsch-
land und nur hier geboten wird!

HAUSBAL BENSE 7 STUTTGART, HCHENHEIMERSTR, 7b  TEL. {07 11) 234331/33
[J Senden Sie mir den austihrlichen Vierfarbprospekt, [J] Besuch Ihres Beraters

erbifts, ich am oo .. um
HAUSBAU
BENSE x

ANSCHRIFT
BENSE — GARANTIE FUR EXCLUSIVE BAUWEISE

131



