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Russen erfreut

as Geheimnis blieb nicht geheim.
Alan Greenspan, Prisident der
New Yorker Marketing-Organisation
Townsend-Greenspan & Co., liiftete es.

Seit Anfang letzten Jahres suchte
der Wirtschaftler die Antwort auf je-
ne Frage, die ibhm sein Auftraggeber,
eine US-Ristungsfirma, gestellt hatte:
Wie viele Schwenkfliigel-Jagdbomber
vom Typ ¥-111 werden 1572 fiir Ame-
rikas Air Force fliegen?

Monatelang studierte der New Yor-
ker die Pressemitieilungen des Pen-
tagon, priifte zensierte Protokolle des
Senats-Untersuchungsausschusses fir
Verteidigungsfragen, durchforschie Fir-
men-Mitteilungen und Fachzeit-
schriften, lauschte Radio-Interviews
und verfolgte Fernsehdiskussionen.

Dann konnte Greenspan seinem ge-
heimen Auftraggeber die geheime
Zahl melden: 583.

im Rennen um fette Pentagon-Auf-
trige gewannen Greenspan-Kunden
damit vor der Konkurrenz einen mog-
licherweise unaufholbaren Vorsprung.

»Vorzeitige Informationen Uber be-
stimmte Pline des Pentagon®, schrieb
das ,Wall Street Journal¥, ,koénnen
ein Geschift von Hunderten Millionen
Dollar bedeuten.®

Das wissen auch Amerikas RG-
stungsfabrikanten und ihre Zuliefe-
rer. Die Eskalation des Krieges in Viet-
nam und damit verbundener Mehr~
bedarf an Waffen, Munition und Ver-
sorgungsgiitern haben die Firmen an
der Heimatfront in ein erbittertes Ge-
schiftsgefecht getrieben.
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Immer hiufiger suchen die grollen
Rivalen im Auftragskampf Schiitzen-
hilfe bei jener Art Marktforscher-Un-~
ternehmen, die sich auf Ristungs-Re-
cherchen spezialisiert haben.

Jedes Detajl, jeder Hinweis auf
mégliche Preisforderungen, Lieferfri-
sten, Bedarf und Planung des US-Ver-
teidigungsministeriums ist den RU-
stungsfirmen wichtig, kann fiir sie Mil-
lionengeschifte bringen oder bremsen.

Ristungs-Rechercheure Greenspon, Larned
. auf ainem Silbertablett serviert”

Unléngst ermittelte die im US-Bun-
desstaat Connecticut anséissige Bera-
ter-Gesellschaft DMS, dall die Army
eine Neuentwicklung der Boden-Bo-
den-Raketen vom Typ ,Sergeant®
plane,

Bevor die Pline in die Offentlich-
keit drangen, hatte die Prizisions-
instrumenten-1“rma Hamilton Watch
Co. in Lancaster (im US-Bundesstaat
Pensylvania) — ein DMS-Kunde — be-
reits mit dem ,Sergeant“-Hersteller,
der Sperry Rand Corp., Gber Zuliefe-
rungsvertriige verhandelt.

Finf bis zehn Millionen Ddllar, S0

hatte die ,Symetrics Engineering
Corp. in Satellite Beach (US-Bundes-

staat Florida) geschitzt, giben die
Streitkriifte pro Jahr fur ,Electronic
Counter measures” (ECM: Elekironi-
sche Radar-Stéreinrichtungen) aus.

Die Spiher der New Yorker Mili-
tdirmarkt-Forscher Frost & Sullivan
kundschafteten hingegen aus, dal}
McNamaras Ministerium flr das Sy-
stem 125 Millionen Dollar jihrlich ein-
geplant hatte. Symetrics Fngineering
Corp. konnte ihre Produktionskapazi-
taten rechtzeitig auf die Mehrbe-
lastung einstellen und gewann so
einen enischeidenden Vorsprung vor
ihren Konkurrenten.

»Die Regierung wiirde uns nie so
etwas erzihlen® erklirte M. J. Martin,
Planungsdirektor der New Yorker Ge-
neral Instrument Co., ,.es ist fiir sie
ein zu heifles Eisen.*

Die¢ Spiher-Firma DMS konnte
ihren militdrisch interessierten Kun-
denkreis innerhalb von drei Jahren
auf 3500 verdoppeln; DMS-Prisident
William Larned ist Spezialist des Me-
tiers. Er arbeitete zehn Jahre als Ge-
heimagent fiir jene Streitkrifte, deren
sorgsam gehiitete Geheimnisse er jetzt
aufdeckt und an seine Kunden ver-
kauft.

Bis zu 52 000 Mark pro Jahr zahlen
mehr als 1000 amerikanische Firmen
an Frost & Sullivan. Die Pentagon~
Experten liefern daflir einen Compu-
ter-Service, der alle Vertrige zwischen
US-Firmen und dem Verteidigungs-
ministerium detailliert wiedergibt. Zu-
meist lohnen sich die Investitionen: 80
Prozent der Informationen, so er-
klirten Frost-Kunden, stimmmen.

Kein US-Gesetz hindert ¢ie Recher-
cheure daran, ihre Informationen zu
verkaufen, solange nicht ein ,top se~
cret“~Detail veréffentlicht und da-
durch die Sicherheit des Landes ge-
fihrdet wird. ,Die USA sind im Kalten
Krieg klar benachteiligt“, klagfe Sa-
muel Zark, Abteilungsleifer im Be-
schaffungsamt des Pentagon, , wir pri-
sentieren unsere wichtigsten Geheim-
nisse oft auf einem Silbertablett.”

1961 konnten sich bereits die Kon-
strukiteure der US-Spielzeugfirma Re-
vell bedienen. Sie bauten aus Penta-
gon-Unterlagen und Pressemitteilun-
gen ein naturgetreves Modell der
Polaris-Atom-U-Boote und verkauf-
ten das Spielzeug-Schiff nebst — bis
dahin geheimen -~ Angaben fiir
2,98 Dollar. ,Was uns bei unseren Re-
cherchen fehlte“, so ein Revell-Spre-
cher, ,haben unsere Konstrukteure
dazukombiniert.* Sie kombinierten
richtig. , Wenn ich Russe wire”, klagte
damals Vize-Admiral Hyman Rickover,
Jwiirde ich den USA auBerordentlich
dankbar f{ir eine derartige Grol3ziigig-
keit sein.”

Aut die Grofziigigkeit der Riistungs~
rechercheure hoffen auch die Sowjets
in Washington.

Major Wladimir Kriwzow, Berater
des Luftwaifen-Attachés der sowjeti-
schen Botschaft, schickie unlédngst 300
Dollar an DMS und bat um einen Be-
richt {ber die Nachschuborganisation
der U.S. Air Force.

Die Amerikaner bedauerten: Sie ver-

kaufen nichi an XKunden aus dem Ost-
hlock.



