kennen zu miissen, daB ihnen zwischen
- dem ersten und dem letzten Herzin-
farkt nur noch ein paar Jahre bleiben,
in denen sie das Leben genieBen kon-
nen. ,,Wenn ich mir vorstelle, daB das
nun vierzig Jahre so weitergehen soll*,
so das Gestindnis eines Profi-Mana-
gers unter dreiBig, stellvertretend fiir
seine Altersgruppe, ,dann konnte ich
mir glelch eine Kugel durch den Kopf

. jagen.

Wihrend die iltere Generatlon friih
Verantwortung iibernahm und ' den
Lohn der Leistung spiter erwartete,
streben die Jungen die umgekehrte Rei-
henfolge an: eine Art vorweggenom-
menen Ruhestands-Bonus.

Sie triumen von einem windge-

Diese Sohne von besonders karriere-
orientierten, erfolgsbestimmten Vi-

tern, denn gerade die haben die ,,Esqui-

re“-Fragebégen ausgefiillt, seien von
zwei Hauptingsten befallen: der Angst,
nicht genug Geld zu haben, und der
Angst, sie konnfen gezwungen sein,
Geld zu verdienen.

In dieser Grundhaltung - sieht Gail

‘Sheehy ein Symptom dafiir, daB den
‘Sohnen die Erfolgs-Ethik der Viter

noch in den Knochen steckt. Aber: ,,Sie
wollen“, so das Fazit der Gesellschafts-
analytikerin Sheehy, ,ein bequemes

Leben haben, anstatt hinter einem be- -

quemen Leben her sein zu miissen.
Gliicklich ist diese. Generation von

schiitzten Eckchen fern aller Babbitts, zaudernden, bindungsscheuen ,Stadt-
d ® A
L. s DB "q‘\"-‘".
S B e AP Y2ty
' | 5%
= === £ ;
== N 2 . ' )
7 1 '  ~ 1
LOHN A :

OLITER—

I

s

»lch kann euch gar nicht sagen, wie mich diese antiken Automaten ankotzen, wo man
oben i immer erst etwas einstecken muB, damit unten was herauskommt!“ .

am liebsten in Kalifornien, wo sie-sich
»erst mal zuriicklehnen konnen, um
sich zu entspannen“ (Sheehy). Soziale
Bindungen, eine eigene Familie etwa,
verschieben sie auf spiter. Vor allem
weigern sie sich, Kinder in die Welt zu
setzen, weil das sie ,,wirtschaftlich ein-
engen“ wiirde.

- Anders als die Blumenkinder der
sechziger Jahre sieht sich diese ,,Gene-
ration der Bequemlichen® (,lean back
generation®), wie Gail Sheehy sie
nennt, nicht als AuBenseiter des ameri-
kanischien Lebens.

- Auf Wohlstand wollen sie nicht ver-
zichten. Freiheit um den Preis eines be-
quemen Lebens zu erkaufen kommt
ihnen nicht in-den Sinn. Deshalb, so
. fand die Autorin, trdumen sie nicht nur
von unbegrenzten personlichen Frei-
rdumen, - von lockeren, aber zirtlichen
Beziehungen, sondern vor allem auch
»Von jemandem, der die Rechnungen
fiir sie bezahlt“
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neurotikern® allerdings nicht. Am un-
gluckhchsten gemessen an einer allge-
meinen Zufriedenheits-Skala, die der
ganzen Untersuchung zugrunde  liegt,
sind diejenigen, die planen, alleinste-
hend und kinderlos zu bleiben.

Wie ein Leitmotiv, so stellte Gail
Sheehy fest, ziehen sich durch die Le-
bensliufe der am wenigsten Gliickli-
chen deren Selbstbezogenheit und Mo-
nomanie. Die Tatsache, da8 sie keine
Verantwortung iibernehmen wollen,
iibersetzt Gail Sheehy als ,,Mangel an
Motivation, - kein emotionales Feed-
back, keine Erben®“. Und als ,,Einsam-
keit, Einsamkeit, Einsamkeit“. Keiner
unter den zehn Ungliicklichsten war
zum Zeitpunkt der Umfrage verliebt.

Das freie Junggesellenleben mit all
seinen Sex-Angeboten und unverbindli-
chen Begegnungen scheint nicht so
schdn ‘zu sein wie vermutet. Weniger
als die Halfte der Befragten ist zufrie-
den mit dem Sexualleben. ,,Nicht ein-

. vmal bei den ganz Jungen®, stellte Gail

Sheehy mit Uberraschung fest, ,steht -
Sex oben auf der Rangliste der Lebens-
angebote, die ihnen Vergnugen berei-
ten.”

»Wo soll dies-alles hinfiihren?“ fragt
die Autorin voller Skepsis. ,,Was wird
aus unserem Generationenvertrag?“

Wohin konne eine Gesellschaft sich -

noch bewegen, wenn sich der Fiih-

. rungsnachwuchs allem sozialen Enga-

gement derart entwindet?

Sie hére schon die alten Konservati-
ven, sagt Gail Sheehy, die dieser neuen
amerikanischen ,Elite“ einverstindig .
zuruft: ,,Pflegt ihr nur eure Riickhand.
Wir werden den Laden schon schmei-
Ben.“ Der Laden, meint -die Autorin,
das sei die amerikanische Demokratie

. .oder das, was dann noch von ihr tibrig-

bleibe.

FILM

Bis die Schrauben kommen
Der Kinofilm »Monarch® portriitiert

. einen pfiffigen Mumplel-vmuosen. ‘

enn er ,Spiel“ sagt oder auch:
,,fiedeln’ gehen®, dann meint er
seinen Job, harte Arbeit, und ,,Gurken*
nennt er seine Erwerbsmittel: Miinz-
spieler der Marke ,,Mmt“, genauer:

-,Spielautomaten mit Gewinnméglich-

keit“. Sie hingen in Hunderten von
Kneipen, Pinten und Spielhallen, in
gutbiirgerlichen Lokalen, Frittenbuden,
schummrigen Fusel-Lochern.

Keine ,,Mint“ ist wie die andere. Es
gibt , Kimpfer“, an denen steht er drei
oder vier Stunden, bevor er sie ,aus-
riumt®; lohnt sich nicht. Es gibt das
gute  Durchschnitts-Ger3t, - bei dem
kann er 100, 200 Mark ,ausmisten®.
Und es glbt die ,,Sprxtzen“ -Automaten

..mit einem prézisen Innenleben und

wohlgendhrt; wenn er die ,,fegt“, klek-

- kern bis zu 300 Mark heraus — immer

steuerfrei, versteht sich.

Diethard Wendlandt, 40, war kauf-
minnischer Angestellter bei Karstadt
und lernte die Buchring-Vertreter bei
Bertelsmann an. ,Monarch” nennt er
sich, weil die erste Maschine, die er
iiberlisten konnte, so hieB. Irgendwann
hat er gemerkt, daB diese Miinzanto-
maten ,,einen Rhythmus haben®.

Am ~ Fallgerdusch seiner Einsatz-
Miinze erkennt er, ob eine ,,Gurke“
voll ist, und mit prizisem Einfithlungs-

.vermbgen bringt er die drei surrenden

Bildwalzen immer wieder auf ,;Serie*:
Stehen drei gleiche Bilder oder Zahlen
nebeneinander, dann rasseln so viele
Ein-, Zwei- und Fiinfmarkstiicke her-
aus, daB er wegen der Berge von Silber-
geld 'in seinen Taschen ,schief nach
Hause“ geht — zum Arger der Wirte,
deren klotzigen Gratisgewinn er weg-
schleppt.

" Der Monarch ist ein ,,Schreck®, ein
Spitzen-Profi.- Fiinf von dieser Klasse
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- Automatenschreck Wendlandt alias ,Monarch®: Tausend Mark steusrfrei pro Abend

gibt es in der Bundesrepublik. Aber nur
er, der Monarch, hat das System zur se-
riosen Arbeit perfektioniert. Im Merce-
des schwirmt er von Kd&ln aus in seine
Kampfgebiete (in denen die anderen
»Schrecks” nichts zu suchen haben).
Von ihm angeheuerte ,,Geier“ am Ort
haben schon ausgekundschaftet, wo die
»Mints“ hingen und wo ihrer Meinung
nach etwas zu holen ist. ’

Ein Anpassungskiinstler: Er wei8,
wO er mittags auch mal im ,Blau-
mann® erscheinen kann und wo er bes-
ser den gedeckten MaBanzug wihlt,
mit weiBem Hemd und Krawatte, wie
" ein mittlerer Angestellter oder Hand-

lungsreisender, zuriickhaltend, freund-

lich, unauffallig.

Und er weiB, ein begnadeter Schau-
spieler, wie er die Atmosphire in: einer
-Kneipe im Griff behilt. Im Spiegel der
»Gurke® behilt er den einzigen poten-
tiellen Gegner, den Wirt, im Visier.
Souverdn lockert er Spannungen oder
Aggressionen, kumpelt und blodelt ge-
duldig mit Betrunkenen, witzelt iiber
seinen zufilligen Erfolg am ,Mint“,

besinftigt mogliche Neider schnell mit

einer Gratisrunde.
Auch vor der Kamera im Kkleinen

Kreis spielt er mit spiirbarer Lust wei- -

ter, erldutert mit viel rheinischem Mut-
terwitz und Selbstironie seine Arbeits-
und Lebensphilosophie. Zwei Berliner
Dokumentarfilmer,” Johannes Fliitsch,
34, und Manfred Stelzer, 34, sind ihm
wochenlang gefolgt, haben ihn in billi-
gen Hotels, unterwegs im- Wagen, zu
Haus und, mit unbemerkter Kamera,
beim ,,Fiedeln“ an den ,,Mints* beob-
achtet und befragt; der Film liuft jetzt
an. .
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Ganz entriistet ist der Monarch,
wenn manche Wirte die Maschinen
priaparieren (,,reiner Betrug®). und erst
recht, wenn sie ihn, weil sie ithn schon
kennen, ‘einfach rausschmeiBen. Der
Monarch zu einem protestierenden
Wirt, erbost und unerschiitterlich: ,,Ich
spiele, bis die Schrauben kommen!“

Manche Wirte ziehen die Stecker
raus, sowie er auftaucht., Auch das em-
port ihn: Eine ganze Industrie lebe von
solchen Automaten, es seien reine Ge-
schicklichkeitsgerite, also verhalte er
sich vollig legitim und nehme seine Se~

rie in Empfang wie andere die Lohntiite. .

Seine Sucht-Indizien sind eher harm-
los. Die , Mints“, bekennt er, sind wie
die Frauen: Wenn sie ihn ,anldcheln,
muB er einfach ran, muB sie ,ausriu-
men®“. Aber geht er wirklich mal mit
einer Frau fein essen (er hat sich ihr als
»Miinzkaufmann® vorgestellt), dann
bleibt er, im Film jedenfalls, keusch
und solide und flunkert ungeniert in die
Kamera: ,Ich bin abends einfach ge-
schlaucht, wenn ich fiinf oder acht
Gurken gefegt habe.«

Schon eher glaubt man ihm die
sein Arbeitsmilieu bedingten
Strapazen. Den Dokumentaristen ge-
lingt, gleichsam.nebenbei, ein erschép-

fender Einblick in Kneipen-Tristesse

und Verzweiflungs-Suff, in' die Lustig-
keit derer, die nichts zu lachen haben.
Der Monarch kiagt {iber den Gestank,
das schale Bier und das miserable Es-
sen, das er zwangsldufig konsumieren
muB, iiber das aufdringliche Gesabbel
der Wirte und der Giste.

Kein Wunder, daB in dieser Atmo-
sphire seine ,,Geier” auch mal als An-

-- sporner, Bewunderer -und, zur Not; als

Bodyguard einspringen miissen, Die
»Mint-Zeit*, trotz tiglicher Gewinne
von etwa tausend Mark, hat auch ihre
Schattenseiten. ’ :

Bei aller Klarheit iiber ihre Motive,
Suchtstadien und trostlosen Zukunfts-
aspekte sind Spieler doch immer Opfer
einer Obsession, kommen nicht weg
vom Tisch und vom Geriat, rutschen
immer wieder ab in die alte Faszination.

Ganz anders der Monarch. Schon im
Kinderheim hat er gelernt, lieber zu ge-
winnen, und sei es mit Tricks, als zu
verlieren. So front er seiner Leiden-
schaft niichtern wie ein Bankbeamter,
mit genau kalkuliertem Einsatz; - ein’
Spieler ohne Romantik und Risiko,
ohne das Odium des Verruchten, der
Besessenheit, pathologischer Selbstzer-
storung.

Die Gliicksversprechungen und Ilu-
sionen, denen der Berufsspieler Mon-
arch nacheifert, gleichen eher dem Tu-
gendkatalog eines braven Kleinunter-
nehmers. Er schimpft iiber seine faulen
Angestellten, die ,,Geier*, liber immer
hohere Investitionen und kaum mehr
kostendeckende Touren, iiber seinen
»TaschenverschleiB“ und immer linge-
re Arbeitszeiten fiir einen sinkenden
Gewinn. Ein Geschicklichkeitsspieler
als Herr Biedermann im Kapitalismus.

Im Mai 13uft die ,,Mint“-Generation
aus, kommen neue Modelle auf den
Markt. Der Monarch kennt sie bereits,
beherrscht ihre Seele, will weiter spie-
len. Aber er fragt sich auch, was das
fanatische Anschaffen soll: ,Konto,
Konto, Ende“, das kann nicht alles
sein.

Der Pfiffikus hat vorgebaut. Bis zum
Mirz dieses Jahres lag der Film unter
VerschluB und durfte kein Photo verdf-
fentlicht werden, damit nicht die Wirte
und das Stammpublikum in seinem Re-
vier unnotig aufmerksam wiirden und
er in Ruhe sein Limit einspielen konn-
te; wie hoch das liegt, verrit er nicht.

Wenn das ,Fiedeln“ zu schwierig
wird, hort er vielleicht auf und geht,
wer wei, zum Film. Ein Rollenange-
bot hat er schon: als Heiratsschwindler.

GESCHICHTE
Barbarische Kriegerschar

Geoffrey Barraclough (Hrsg.): .Knaurs

-GroBer Historischer Weltatlas®. 600 far-

bige Karten und HHlustrationen mit Chro-
nologie, Glossar und Register. Droemer/
Knaur, Miinchen/Ziirich; 360 Seiten; bis
31. Mai 195, danach 225 Mark.

t is the greatest: bei Mondadori im

italienischen Verona schon tiefge-
druckt und gebunden, sofort mit 25 000
Wohistandsexemplaren aufgelegt, nicht
ohne satten Upper-class-Preis und fast
drei Kilo schwer auf Glanz, Gloria und
Absatz getrimmt — so gewichtig bietet
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