Wirbelschicht-Verbrennungsanlage ein-
setzen. Frankfurt und Niirnberg bauen
ihre Netze aus.

Im Rheinland beginnt die Fernwir-
me Niederrhein mit einer Warmeschie-
ne am FluB, die Ableger im diinn be-
siedelten Gebiet erhdlt. Und die VW-
Stadt Wolfsburg hatte bereits von ihren
nationalsozialistischen  Planern ein
Fernwirmenetz verpat bekommen,

Dennoch, so erkannte die Ueber-
horst-Kommission in ihrem Gutachten,
wird die Kraft-Wirme-Kopplung in
der Bundesrepublik stirker genutzt als
in anderen Industrielindern. DaB sie
nicht noch besser genutzt wurde, lag
zum Teil an der mangelnden Bereit-
schaft der Energieversorgungsunterneh-

men, Strom aus der industriellen Pro-

duktion weiterzuleiten. In einer Verein-
barung zwischen der VDEW und der

Vereinigung Industrielle Kraftwirt-
schaft (VIK) ist diese Bremse ]edoch
1979 beseitigt worden.

Gegen den finanziellen Aufwand
einer weitverzweigten Kraft-Wirme-
Kopplung melden hingegen besonders

CDU-Experten Bedenken an. Wieviel -

auch nur ein Ausbau der Fernwirme-
kapazitidt auf 25 Prozent des Heizbe-
darfs kosten wiirde, ist bislang aber
nicht genau ausgerechnet worden. Die
Zahlen schwanken zwischen 25 und
100 Milliarden Mark, die Ersparnis am
Olaufwand zwischen drei und fiinf
Milliarden jéhrlich.

Bei solchen Zahlen sind allerdings .

private Investitionen, die wegen Uber-
alterung vorhandener Heizungsanlagen
ohnehin fillig gewesen wiren, und
sowieso anstehende Erneuerungsinvesti-
tionen fiir alte Kraftwerke nicht gegen-
gerechnet.

Ebenfalls unberucksxchtxgt bleiben
Kosten und Erfolg von anderen: ener-
giesparenden MafBnahmen, etwa durch
Wirmedimmung an vorhandenen Ge-
biuden. Sie allein kdnnen den Raum-
heizbedarf schon um etwa die Hilfte
senken. Am Ende des Weges kann sich
herausstellen, daB viel weniger Heiz-
kraftwerks-Kapazitit gebraucht wird
als vermutet — also auch weniger Kern-
kraftwerke.

Der CDU- Abgeordnete Lutz Sta-
venhagen, Mitglied der Enquete-Kom-
mission und als strenger Atom-Pfadfin-
der um die Zukunft der Kernkraft be-
sorgt, hdlt den Finanzaufwand der
energiesparenden
grundsiitzlich untragbar hoch. Dabei
hantiert Stavenhagen mit Investitions-
volumen von 200 Milliarden Mark bis
zum Jahr 2000.

Aber die Horrorzahl verliert ihre
Schrecken, wenn sie auf zwanzig Jahre
verteilt wird. Dann schrumpft sie auf
10 Milliarden Mark pro Jahr — etwa
soviel wie zwei Brokdorfs am Ende
wohl kosten wiirden. Und, so SPD-
Energiefachmann.  Ueberhorst, ,ein
Bruchteil der jéhrlichen Zusatzrech-
nungen fiir O1¢.

;
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MaBnahmen  fiir’

RECHT

Aus Daffke

Viele Abonnements-éesteller werden
nicht auf ihr gesetzliches Widerrufs-

“recht hingewiesen — Vertrige und

Rechnungen sind dann ungiiltig.

al bestellte er per Coupon ein
» Vorzugsabonnement“ des Ham-
burger Pressebranchendienstes ,, Text in-
tern“, mal ein ,,Radio mit Digitaluhr,
Weckautomatik und Recorder bei
Bertelsmann in Giitersloh, wo er zu-

gleich Lesering-Mitglied werden sollte. .

Die georderte Ware nahm der Stutt-
garter Rechtsassessor Ingo Heinemann
stets in Empfang, doch die Rechnun-
gen und Mahnungen ignorierte er.

aufkliren, und ,,die Belehrung iiber das
Widerrufsrecht hat der Kaufer ,ge-
sondert zu unterschreiben®. Die ver-
braucherfreundliche Bestimmung wird
freilich weithin iibergangen, mitunter
ist sie dem einschligig titigen Gewerbe
offenbar noch immer unbekannt.

Delikaterweise obsiegte Heinemann,
der ,aus Daffke“ .Geschiftsgebaren
und Gesetzestreue angesechener Firmen
testet, unldngst .gegen einen Kontrahen-
ten, der auf dem Felde des Rechts ei-
gentlich bewandert sein mii3te. Aber
auch ,,Der Jurist®, ein wichentlich von
einem Baden-Badener Verlag herausge-
gebener Informationsdienst ,fiir den
Praktiker“, fiel auf Hememanns Eulen-
spiegelei herein.

Und ausgerechnet in der renommier-
ten .,Neuen Juristischen Wochen-

e %
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Stuttgarter Jurist Heinemann: Rechnung und Mahnung ignoriert

"Zu Recht, wie ihm das Stuttgarter
Amtsgericht in beiden Fillen rechts-
kriftig bescheinigt: Weil auf den Be-
stellscheinen stets die gesetzlich vorge-
schriebene Belehrung des Kaufers iiber
sein Widerrufsrecht fehlte, seien die
Vertrige ,.nicht wirksam zustande ge-
kommen*.

Mit der juristischen Finesse
striert Heinemann, stellvertretender
Vorsitzender des Verbraucher-Schutz-
bundes ,,Aktion Bildungsinformation®,

. eine alltdgliche Praxis, die. von einer

bald sieben Jahre alten Rechtsreform
kaum Notiz nimmt: 1974 ist ein Para-
graph 1b ins Abzahlungsgesetz einge-
fiigt worden, nach-dem ein Ratenkauf
— wozu auch ein Zeitschriften-Abon-
nement zihlt — binnen Wochenfrist wi-
derrufen werden kann.

Mehr noch: Der Verkaufer mufl den
Kunden ausdriicklich iiber dieses Recht

illu-

schrift* (L.NJW*) war die rechtlich un-
zuldssige Bestellkarte abgedruckt, die
Heinemann im September 1979 ausfiill-
te. Woche um Woche kam ihm fortan
~Der Jurist* ins Haus, in jedem Quar-
tal auch eine Rechnung dazu, und zwi-
schendurch immer wieder Mahnungen.
Die nahm der versierte Jurist unbe-
kiimmert zu den Akten — er wartete
darauf, verklagt zu werden.

- HJurist“-Geschiftsfithrerin Beate Siir-
der tat ihm den Gefallen und ver-
langte von Heinemann 254,77 Mark
nebst Zinsen und Mehrwertsteuer.
Doch der Stuttgarter Amtsrichter
Hans-J6rg Biihler entschied wie schon
zwei andere Kollegen vor ihm:

Da eine Widerrufsbelehrung Heine-
manns ,bisher nicht erfolgt* und
»auch auf dem vorgedruckten Bestell-
schein nicht enthalten“ gewesen sei, ha-
be die gesetzliche Widerrufsfrist nicht
begonnen, und erst recht sei sie nicht
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abgelaufen — mithin stiinden der Kla-
gerin ,keine vertraglichen Anspriiche”

zu. Der Beklagte muB keine Mark ‘

zahlen.

Die zugestellten — juristisch freilich '

nicht bestellten — Waren hortet Heine-
mann derweil noch immer. Seine Wi-
dersacher haben unterdessen aus den
Urteilen unterschiedliche Konsequen-
zen gezogen. ‘

»Text intern*“-Herausgeber Lutz Boh-
me ist des Rechtsstreits iiberdriissig
und hat nichts mehr unternommen.
Der Diisseldorfer Versandbuchhéndler
Georg Gebhard aber, an den Bertels-
mann seinen Anspruch wegen des Ra-
dioweckers -abgetreten hatte, zeigte
Heinemann wegen Unterschlagung und
Betrugs an. Wenn der Amtsrichter
wauch ein unmdgliches Urteil gefillt“
habe, schalt Gebhard, so konne Heine-
mann doch nicht ,das Gerit - still-
schweigend behalten*.

Der kann, zumindest einstweilen,
denn die Stuttgarter Staatsanwaltschaft
stellte jhre Ermittlungen ein — die
Diisseldorfer Firma hat bis dato gleich-
falls versdumt, ‘Heinemann eine Wider-
rufsbelehrung zu schicken, die erst die
Frist zur Riickgabe des Radios in Gang
setzen wiirde. Dies, immerhin, hat
‘der ,Jurist“-Verlag inzwischen begrif-
fen. Dessen Stuttgarter Anwalt Udo
Waldsauer schrieb Heinemann eine ganz
personliche Belehrung iiber das Wider-
rufsrecht — und der Besteller hat sei-
nen Widerruf formlich erklirt.

Doch nur Juristen, stéhnt Jurist Hei-
nemann, ,sind wohl in der Lage, die
Kuriositat noch drastisch zu steigern*:
Anwalt Waldsauer kiindigte an, daB
der ,Jurist“-Verlag eine Nutzungsent-
schidigung verlange, was sicher einen
neuen Rechtsstreit auslost, ob sich etwa
der Nutzwert eher an den Papierkosten
oder am Kaufpreis orientiert.

Eine Genugtuung hat Heinemann
schon: Der Ersatz fiir ,.Gebrauchsiiber-
lassung” wird von Waldsauer mit Para-
graph 1d Absatz 3 des Abzahlungsge-
setzes begriindet. Heinemann schlieBt
daraus, ,daB das Abzahlungsgesetz
nunmehr das Interesse Threr Mandantin
gefunden hat“.

- STAHLINDUSTRIE
Arg bluten

Der deutsch-niederléindische Stahl-
konzern Hoesch/Hoogovens steht vor
der Auflésung. Die deutschen GroB-
banken und die Regierungen in Bonn
und Diisseldorf miissen nun die Dort-
munder Stahlfirma Hoesch retten.

Die Stimmung unter den sieben
Stahlmanagern war gereizt. ,,Das ist
doch*, erregte sich Hoesch-Generaldi-
rektor Detlev Karsten Rohwedder, .,ein
glatter Vertragsbruch.“

Doch die vier Gastgeber in Nimwe-
gen, Vorstandsmitglieder des holldndi-
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Hoesch-Chef Rohwedder
Wer zahlt fur Millionen-Verluste?

schen Stahlkonzerns Hoogovens, lieS
der Vorwurf kalt. Die Vertrige, teilten
sie ihren Besuchern mit, wollen sie
nicht mehr einhalten. Hoogovens, seit
1972 mit Hoesch in Dortmund ver-
schmolzen, mag nicht linger fiir die
Verluste "des deutschen Partners auf-
kommen. »

Europas bislang groSter Stahlpakt,
einst als Vorbild fiir industrielle Zu-

sammenarbeit in der EG gefeiert, steht

vor der Auflosung. Die Trennung sei
nur noch eine Frage der- Zeit, verkiin-

. dete Rohwedder jetzt intern vor Kolle-

gen. Insider wollen wissen, daB mit Ab-
lauf des Geschiftsjahres 1981 die ver-
traglichen Bindungen zwischen Hol-
lindern und Deutschen enden sollen.
Das deutsche Management hat gegen
eine Trennung von den hollindischen

‘Partnern auch nichts einzuwenden —
" im Gegenteil: Seit Jahren fiihlen sich

die Deutschen von den Niederldndern
ausgenommen. ’

Verirgert sind Rohwedder und seine
Kollegen jetzt jedoch dariiber, da8 die
Kompagnons auch noch bei ihren Vor-
bereitungen zum Ausstieg nichts von
Fair play halten: Die Hollinder wollen
sich, so der Vorwurf, aus der Partner-
schaft davonstehlen, ohne vertragsge-

mifl die zuletzt aufgelaufenen Millio-

nenverluste zu libernehmen.

Die Scheidung von Hoesch und

Hoogovens ist gegenwirtig wohl die
beste Losung — vor allem fiir die
Dortmunder. Seit Monaten wird in der
Revierstadt, in der schon fast jeder
zwdlfte Werktitige arbeitslos gemeldet
ist, iiber den Neubau eines Hoesch-
Sta.hlwerks gestritten. Mit der moder-
nen Fabrik — Kosten: eine halbe Mil-
liarde Mark — will Hoesch seine alten
Siemens-Martin-Anlagen ersetzen und

Wenn
einer lhrer

{| Konkurrenten -

schneller liefert,
nehmen Sie es
als Grund, mit
uns zu sprechen.
Wir sagen lhnen,
wie Sie alle lhre
Konkurrenten
noch
iiberrunden

onnen.,,

Denn Schnelligkeit erfordert .
besonders heutzutage perfek-
ten WarenfluB. Durch den opti-

‘mal genutzten Raum fiir die

Lagertechnik und die richtigen
~Werkzeuge* fiir den Transport,
sichem Sie sich Ihre Stellung
im Markt. Lager- und Forder-
technik ist das Wissen der
DEXION-Gruppe. In {iber 100
Landern der Welt sind wir mit
5.000 Spezialisten ,Problemio-
ser” firr alle Aufgaben rationel-
ler Lager- und Fordertechnik.
Uber den Coupon |48t sich ein
erstes Gesprach eunlelten
unverbindlich.

rationell lagern und férdern -
wir haben die Dinge im Griff

@DEXION’

Mitglied der internationalen DEXION-Gruppe
T SRR GIVER CEEED GHUNS GUUI SIS SHIMD GRS x
Coupon

Wir méchten ein unverbindliches
Gespréch mit thnen fGhren. Bitte
rufen Sie uns an zu emer Termin-
vereinbarung:

Name

Firma

Anschrift

Telefon -

DEXION GmbH - Marketing S1
6312 Laubach 1- Tel. (06405) 801 3
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