und politischen Fragen des Sternenkrieg-
Programms keine Zeit nimmt.

Als die europiischen Nato-Verteidi-

gungsminister zum Beispiel Ende Mirz
in ‘Luxemburg von ihrem US-Kollegen
Caspar Weinberger wissen wollten, wie
er sich die kiinftige Verteidigung West-
europas gegen Mittel- und Kurzstrecken-
raketen vorstelle, wurden sie kurz abge-
fertigt: Soweit sei es noch nicht. Und mit
den Russen, so fiigte der Reagan-Freund
hinzu, gebe es im Augenblick iiber SDI
schon gar nichts zu reden.

Auch bei den Gesprachen Wérners
mit Weinberger in Washington blieb der

Pentagon-Chef stur. Es sei nicht seine

" Aufgabe, sich den Kopf der Russen zu
zerbrechen, konterte Weinberger, als
Waorner sich weisungsgemiB erkundigte,
wie die Amerikaner sich den Fortgang
der Genfer Verhandlungen vorstellten.

Bei der Nato-AuBenministerkonfe-
renz im Juni in Lissabon wollen die
Européer deshalb noch einen Versuch
starten, die Amerikaner auf mehr Kom-
promiBbereitschaft festzulegen. Freude
iber die Wiederaufnahme der Verhand-
lungen, so der westdeutsche AuBenmini-
ster, geniige nun nicht mehr. Genscher:
,,Beitrage sind gefragt.“

BASF Systems Corp. ;
Bedford, Massachusetts

Miles Laboratories Inc.;
Elkhart, Indiana

/ B l
! BASF aAgER |
| 8 ‘
’: Badische Corporation; Rhinechem Corp. ; American Hoechst Corp.; l
| Williamsburg/Virginia New York Somerville, New Jersey |
t

I |
i )

Baton Rouge Works.;
Baton Rouge, Louisiana

BASF Wyandotte Corp.;
Parsippany, New Jersey

Mobay Chemicai Corp. ;
Pittsburgh, Pennsylvania

Bayport Works. ;
Houston, Texas

Fritzsche Dodge & Olcott Inc.;
New York

Haarmann & Reimer Corp.;

PVC Film Products .;
Newark, Delaware

Springfield, New Jersey

Glasurit AmericaInc.;
Detroit, Michigan

Helena Chemical Company:;
Memphis, Tennessee

Polyester Film Products.;
Greer, South Carolina

Knoll Pharmaceutical Corp.;
Whippany , New Jersey

Agfa-Gevaert Inc.;
Teterboro, New Jersey

EOCOM Electronic Systems.;
Tustin, California

Wintershall Oil & Gas Corp.;
Denver , Colorado

Compugraphic Corp.;
Wilmington, Massachusetts

Pharmaceuticais Inc.;
Somerville, New Jersey

Narmco Materials Inc.;
Anaheim, California

TOCHTER |
IN AMERIKA chemie-Riesenin den USA ;

Die wichtigsten Unternehmen
der deutschen

Quantum Inc.;

7056

Inmont
Clinton/New Jersey

CHEMIE

Tiet in den Knochen

Die deutschen Chemie-Multis inve-
stieren am liebsten in den USA. Ver-
gangene Woche kaufte die BASF tiir
3,1 Milliarden Mark einen amerikani-
schen Lackhersteller.

evor der BASF-Finanzvorstand Ernst

Denzel vergangenen Sommer in Pen-
sion ging, tat er noch etwas Gutes fiir
seine Firma: Er bereitete alles vor, um
dem Ludwigshafener Chemiekonzemn
500 Millionen Mark zu besorgen.

Anfang dieses Jahres spiilte eine Op-
tionsanleihe an der Borse die 500 Millio-
nen auf die ohnehin fetten Konzern-
Konten. ,,Das Geld“, sagt ein BASF-
Direktor, ,,hitten wir eigentlich gar nicht
so dringend gebraucht.“ Denzel hatte
die Millionen auch nur fir den Fall
herangeschafft, daB mal ,eine hiibsche
Chance* auftauchen sollte.

Die kam dberraschend schnell. Ver-
gangene Woche schlugen die Ludwigsha-
fener zu und kauften fir die runde Sum-
me von einer Milliarde Dollar (rund 3,1
Milliarden Mark) eine Lackfabrik in den
USA. So viel Geld hatte bislang noch
kein deutsches Unternehmen ausgege-
ben, um eine Firma im Ausland zu
erwerben. :

Kein Zufall, daB diese Rekord-Investi-
tion von einem Chemieunternchmen ge-
tatigt wurde. Kein Zufall auch, da88 die
Mittel in den USA angelegt wurden.

Die deutschen Chemiekonzerne
schwimmen formlich im Geld. Vor allem
die Branchenfiihrer BASF, Bayer und
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Hoechst haben in den letzten Jahren
prachtig verdient.

Bei den Aktienkursen, bei Umsitzen
und Gewinnen liegen die groBen drei
dicht beieinander. Im vergangenen Jahr
setzten sie weltweit Waren im Wert zwi-
schen 41,3 Milliarden Mark (Hoechst)
und 43,5 Milliarden (BASF) ab. Die
Gewinne lagen zwischen 2,5 Milliarden
(BASF) .und 2,9 Milliarden Mark
(Bayer).

Gemeinsam ist dem Trio auch, da der
groBte Teil von Umsatz und Gewinn im
Ausland erwirtschaftet wird. Hoechst
macht sogar 75 Prozent seines Umsatzes
auBerhalb der Bundesrepublik; bei Bay-
er kommt allein aus den USA mehr als
ein Viertel von Umsatz und Gewinn.

Das war viele Jahre lang anders. Als
die deutschen Multis nach dem Krieg in
Amerika FuB faten — als erster 1969 die
BASF -, hatten sie erhebliche Probleme.
Noctt 1982 klagte «+Hoechst-Chef Rolf
Sammet, auf dem US-Markt sei ,die
Situation ausgesprochen schwierig®.

Dann aber schossen die Umsitze und
vor allem die Gewinne in die Hohe. Im
vergangenen Jahr steigerten die ameri-
kanischen Bayer-Tochter ihren Umsatz
um 14 Prozent auf 3,9 Milliarden Dollar,
die Gewinne sprangen um 37 Prozent auf
238 Millionen Dollar hoch.

Bei der BASF stieg der Umsatz um 13
Prozent auf 1,9 Milliarden Doliar, der
Gewinn um 36 Prozent. Die American
Hoechst Corp., mit 1,8 Milliarden Dollar
Umsatz kleinster US-Ableger der drei
Chemie-Multis, setzte acht Prozent mehr
ab — und steigerte den Gewinn um 50
Prozent.

Ihre Gewinne, auch die in Deutsch-
land gemachten, steckte die deutsche
Chemieindustrie in den letzten Jahren
vorzugsweise in amerikanische Fabriken.
Nirgendwo sonst, so scheint es, fithlen
sich die deutschen Chemiemanager so
wohl wie in Ronald Reagans Land, wo
der Kapitalismus in hochstem Ansehen
steht und wo die Griinen nichts zu sagen
haben.

Vorbei sind die Zeiten, als die Che-
mieunternechmen - ganz wie die Ban-
ken - in den Entwicklungsldndern die
Mirkte der Zukunft sahen. ,,Dinge wie
Mexiko“, sagt der BASF-Vorstandsvor-
sitzende Hans Albers, ,sitzen uns allen
noch tief in den Knochen.*

Denn anders als in Mexiko, wo auch
Industrieunternehmen in den letzten
Jahren viel Geld verloren, und anders als
in den iibrigen iiberschuldeten Drittwelt- -
Lindern wird in den USA, dem groBten
Markt der Welt, richtig Geld verdient.
Vor allem BASF, Bayer und Hoechst -
die drei sind nach dem US-Multi
Du Pont die groSten Chemiefirmen der
Welt - verlagerten ihr Geschift zu-
sehends nach Ubersee. :

Reihenweise kauften oder errichteten
die Deutschen Produktionsanlagen in-
den USA. Und der Kaufrausch halt
weiter an: Die Frankfurter Hoechst AG
verhandelt in Wilmington/North Caroli-
na mit Hercofina iiber den Erwerb einer
Fabrik fiir Faser-Vorprodukte. Fiir Die-
ter zur Loye, Chef der American
Hoechst Corp., ,,besteht auch die Mog-
lichkeit, eine Pharmafirma zu kaufen®.

Besonders eifrig langte Branchenfiih-
rer BASF zu, der sich seit 1984 gleich
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Firmenaufkéufer Albers
In den USA wird richtig Geld verdient

sechs US-Téchter anschaffte: die Glasu-
rit America Inc. in Detroit, die Winters-
hall Oil & Gas Corp. in Denver/Colora-
do, die Narmco Materials Inc. in Ana-
heim/California und die Quantum Inc. in
Wallingford/Connecticut (siche Graphik
Seite 107).

Umgerechnet 420 Millionen Mark ga-
ben die Ludwigshafener erst im April
dieses Jahres aus, um von dem US-
Konzern Celanese Chemieanlagen zu
kaufen. In diesen Fabriken werden
Kunststoffe hergestellt, die mit Kohlen-
stoff-Fasern verstirkt sind. Dies ist ein
zukunftstrachtiger Werkstoff, der in der
Luft-und Raumfahrt bendtigt wird.

Einen Monat nach diesem Kauf holte
sich die BASF dann von dem US-
Mischkonzern United Technologies fiir
3,1 Milliarden Mark die Tochter Inmont.
Dieses Unternehmen setzt mit Druckfar-
ben und Lacken fiir die Auto- und
Verpackungsindustrie rund eine Mil-
liarde Dollar um. Durch den Erwerb des
Unternehmens ist der Ludwigshafener

Multi  (,,Glasurit“, ,Herbol“) zum
groBten Lackhersteller der Welt aufge-
stiegen.

Mit den Zukiufen der letzten Monate
riickt die BASF iiberdies an den im US-
Geschift fiihrenden Konkurrenten Bay-
er heran. Der aber 1aBt keinen Zweifel,
daB auch er leicht eine Milliarde Dollar
und mehr lockermachen kann, um sich
eine weitere US-Firma einzuverleiben.
Es fehle nicht an Geld, meint Konrad
Weis, Bayer-Statthalter in den USA,
sondern an einem passenden Angebot.

»Wenn sich die Gelegenheit ergibt®,
so Weis, ,,ist es durchaus denkbar, daf
wir uns eine weitere Firma zulegen, die
die GroBenordnung von einer Milliarde
Dollar Umsatz haben kann.“
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COMPUTER
Gehohene Software

Das Urheberrecht schiitzt auch Com-
puter-Programme, entschied der
Bundesgerichtshof.

Auf die , kiinstlerisch dsthetische Wir-
kung“ kommt es nicht an, und
,unerheblich“ ist, ob der Kinstler
»einer genialen Eingebung bedurfte“.
Denn auch beim , Aufbereiten“ eines
,,Problemstoffes®, urteilte das Oberlan-
desgericht (OLG) Karlsruhe, konne
»eine personliche geistige Schopfung als
urheberrechtsschutzfihiges Werk anfal-
len“.

Die Autoren, deren Produkte so
vor zwei Jahren zum erstenmal von
einem deutschen Obergericht unter die
schiitzenswerten Kulturgiiter eingereiht
wurden, verfassen keine Dichtungen
von literarischem Rang, schreiben keine
Krimis und keine Balladen, sondern
profane Dienstanweisungen fiir Maschi-
nen - sie schreiben Computer-Pro-
gramme. _

Ob die im Fachjargon so genannte
Software, ein Kauderwelsch in Cobol,
Fortran oder Basic, als ,,Sprachwerk* im
Sinne des Urheberrechts gelten und da-
mit wie Romane oder Dramen juristisch
und wirtschaftlich gegen schnode Nach-
ahmungen gesichert werden kann, war
bislang bei Gerichten und Gesetzesinter-
preten umstritten. Vorletzte Woche be-
stitigte der Bundesgerichtshof (BGH)
den Karlsruher OLG-Spruch und stelite
klar, daB auch ein Computer-Programm
nicht ungestraft abgekupfert werden
darf.

Jedenfalls im Prinzip. Denn eine ,,per-
sonliche geistige Schopfung® setzt nach
hochstrichterlicher  Auffassung voraus,
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daB die Software-Kunst eine besonders
hohe Stufe der Originalitat erreicht.

Nur ,eigenpersonliche geistige Lei-
stungen“ genieBén den noblen Urheber-
rechtsschutz, nicht aber Programme, die
lediglich ,,dem Konnen eines Durch-
schnittsgestalters“  entsprechen, die
»fein  handwerkmiBig zusammenge-
stellt sind und sich auf eine ,,mecha-
nisch-technische Aneinanderreihung und
Zusammenfiigung des Materials* be-
schrianken.

Ein Programm, das Urheberrecht be-
ansprucht, muB nach Meinung der Karls-
ruher Bundesrichter ,in Auswahl,
Sammlung, Anordnung und Einteilung
der Informationen und Anweisungen®
iiber dem ,,Durchschnittskonnen“ liegen
— sozusagen gehobene Software. Dar-
iiber, ob im konkreten Fall der Grad
hoher Kreativitat erreicht ist, der die Bit-
Befehle zum Kunstwerk adelt, muf3 nun
das Oberlandesgericht Karlsruhe noch-
mals Beweis erheben.

Der juristische Streit wihrt nun schon
mehr als fiinf Jahre. Die Siid-Westdeut-
sche Inkasso-KG (SWI) im badischen
Rastatt, ein filhrendes Unternehmen sei-
ner Branche, hatte sich zwischen 1976
und 1979 von einem Programmierer ein
Spezialprogramm austiifteln lassen. Die
Entwicklungskosten, rund 400 000
Mark, wollte die Firma durch Vergabe
von Lizenzen wenigstens teilweise wie-
der wettmachen.

An seinem letzten Arbeitstag kopierte
der Software-Kiinstler das komplette
Programm auf eine mitgebrachte Ma-
gnetplatte, ,alles eins zu eins*, wie SWI-
Geschiftsfihrer Julius Striibel spéter er-
fuhr, ,;sogar unsere Konten*“. Entdeckt
wurde die heimliche Programmdopplung
durch schieren Zufall.

Mit einer automatischen Kontrolldatei
wurden in dem Betrieb stets alle Aktivi-

EDV-Kriminologe Sieber: ,Erste Durchsuchung einer Datenbank"
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