UNTERNEHMEN
Schriig von ohen

Mit Luftaufnahmen von Einfamilien-
héusern @Bt sich gutes Geld verdie-
nen.

Die Nachfrage scheint unbegrenzt. Wo
immer Deutsche sich ein Eigenheim
hinstellten, da ist fiir Bernd Weiss, 41,
ein Geschift drin.

Weiss ist Geschaftsfiihrer der Flugbild
GmbH im rheinischen Meckenheim, und
er handelt vor allem mit Luftaufnahmen
von Einfamilienhdusern. Ein offenbar
eintragliches Gewerbe: 16 Flugbild-Hub-
schrauber nutzten voriges Jahr im Weiss-
Auftrag von Mai bis September jeden
Sonnenstrahl. Zwischen Flensburg und

hoéfen oder feudalen Villen am Taunus-
rand. Das lappert sich: 1984 brachten die
Flugbild-Verkaufer etwa 80 000 Aufnah-
men an die Eigenheimer.

Tiroffner ist das Photo des Anwesens
im Kleinformat 9 mal 13 Zentimeter.
Der Kunde ist iiberrascht und fiihlt sich

. gar geschmeichelt, wenn er den wir-

kungsvolisten Bildausschnitt fiir die Ver-
groflerung selbst bestimmen darf.

Mit gerahmten MustervergréBerun-
gen fithrt der Vertreter vor, wie deko-
rativ der Wandschmuck iiberm Sofa in
der guten Stube wirkt. Ob rustikal
Eiche oder antik, Rahmen liefern
die Meckenheimer ganz nach Ge-
schmack zu jeder Wohnungseinrich-
tung.

Die Bilder sind auf eine Leinwand
gezogen. Eine Lackschicht schiitzt sie
vor dem Gilb und ,,auch vor Fliegen-

Flugbild-Geschiftsfiihrer Weiss: Auf Wunsch auch Gemalde

Fiissing belichteten die Helikopter-Pho-
tographen serienweise rund 980 000 Ne-
gative, so viel wie nie. Fir rund 30
Millionen Mark wurden Weiss-Verkiu-
fer Bilder bei den Eigenheimern los.

‘Den Erfolg verdankt Bernd Weiss vor.

allem seiner Vertriebsmethode: Die
Photographien, die gar nicht bestellt
wurden, werden dem Hausbesitzer ganz
iiberraschend in seinem Wohnzimmer

angeboten.
" Die Aufnahme des Eigenheims aus
der Vogelperspektive kitzelt den Besit-
zer-Stolz: Das Photo schriag von oben als
Dokument biirgerlicher Wohlhabenheit.

Tag fir Tag suchen bis zu 300 Flug-
bild-Reisende nach den aus der Luft
photographierten = Objekten.  Dabei
orientieren sie sich an den ,,Rohkopien*
der Aufnahme-Serie und an der topogra-
phischen Karte, in die der Weg des
Helikopters genau eingetragen ist.

Sie parken vor reetgedeckten Bunga-
lows auf Sylt wie vor bayrischen Bauern-
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dreck*“, weil Bernd Weiss, ,,da kann
man mit Meister Proper rangehen“. Auf
Wunsch werden die Photos mit einer
Acrylpaste sogar zu ,,Gemilden“ ver-
edelt. Das Bild, 40 mal 60 Zentimeter,
bekommt der Kunde fiir 600 Mark. Fur
das Format 70 mal 100 muB er schon
1100 Mark anlegen.

Der Aufwand erklirt den Preis. Im
Direktvertrieb, von Tiir zu Tir, finden
von den ohne Bestellung angefertigten
Bildern lediglich rund 10 Prozent willige
Zahler.

Teuer ist auch das Gerit. Die Heli-
kopter-Stunde kostet 600 Mark. Ein Fla-
chenflugzeug wire billiger, aber der
Hubschrauber ist besser: Er kann in der
Luft auf der Stelle stehenbleiben oder
seine Position nach allen Seiten und auch
in der Hohe verindemn. Ein Flugzeug
hingegen mufBl herumkurven, um den fiir
die Aufnahme besten Anflugwinkel her-
auszufinden.

Am teuersten aber ist das Wetter.
Denn Photoflug ist nur bei klarer Luft
méglich. ,,Die Sonne ist unser wichtig-
ster Partner, sagt Bernd Weiss, ,,ohne
Sonne fehlt das gewisse Etwas, die Bril-
lanz.*

Darum kann Weiss nur im Sommer
aus der Luft photographieren. Von Mai
bis September stehen die Maschinen
auf kleinen Flugplitzen dberall im
Bundesgebiet, stiandig startklar, um
in jeder noch so kurzen Schonwetter-
periode ihre vorgeplanten Strecken
abzuklappern.

Der Erfolg, den Weiss mit seinen
Flugbildern erzielte, ist offenbar so be-
eindruckend, daB inzwischen eine Reihe
anderer Unternehmer die Idee aufgégrif-
fen hat. Weiss allerdings bleibt gelassen
— er fithlt sich den Konkurrenten weit
voraus.

Hinter dem Meckenheimer Unterneh-
men steht die schwedische Industrie-
Gruppe Skane-Gripen aus Malmé. Sie
steuert Uber ihre Holding Cubic SA in
Genf einen kleinen Luftbild-Konzern
mit Firmen in ganz Europa und hoch-
modernen Color-GroBlabors im fran-
z6sischen Annemasse und in Mecken-
heim.

Die Flugbild GmbH arbeitet mit einer
43 Pfund schweren und 45 000 Mark
teuren Spezialkamera, deren 800-Milli-
meter-Objektive randscharfe Aufnah-
men noch aus 320 Meter Hohe liefern.
Damit kénnen die Flugbild-Piloten die
vorgeschriebenen Mindestflughéhen ein-

-halten und bekommen auch keinen

Arger wegen Larmbeldstigung. Von
seinen mit Schallddmpfern ausgeriisteten
Helikoptern, schwidrmt Weiss, hére

man ,nur ein Summen, wie eine
Biene“.
Photofliegerei ist scharf reglementiert.

»AuBerhalb des Fluglinienverkehrs*
diirfen Luftaufnahmen, heiBt es in Para-
graph 27 des Luftverkehrsgesetzes, ,,nur
mit behordlicher Erlaubnis gefertigt wer-
den.“

Die Bilder sind der Genehmigungsbe-
horde, der Bezirksregierung, ,,zur Pri-
fung und Freigabe vorzulegen“. Wer
iiber ,,Sperrgebieten“ - Gefdngnissen
oder militdrischen Anlagen - photogra-
phiert, riskiert die Lizenz.

An Motiven und Kunden sei auch
kiinftig kein Mangel, ist Bernd Weiss
zuversichtlich. Es wiirden immer neue
Hiuser gebaut, andere wechselten die
Besitzer, auch die Girten verinderten
sich. Darum konnen die Luftbild-Hub-
schrauber etwa alle sechs Jahre erneut
die alten Strecken abfliegen.

Und damit auch seinen Vertretern die
Arbeitsfreude nicht abhanden kommt,
hat Weiss attraktive Provisionen ausge-
setzt. Zwischen 25 und 40 Prozent der
Einnahmen dirfen die Verkidufer fir
sich behalten.

Bei einem GroB8formatbild fir 1100
Mark bleibt immerhin fast ein halber
Tausender hdngen. ]
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