INDUSTRIE

FARBFERNSEH-PREISBINDUNG

Schwarze Kandle

m Dienstagabend vergangener
Woche gab der Anonymu$ seinen
Brief an die Berliner Messeleitung zur
Bochumer Hauptpost. Im Auftrage von
45 ,Rundfunk-Fernseh-Hindlern des
Ruhrgebietes® sagie er darin den Be-
such der 25. Groflien Deutschen Funk-
ausstellung ab. ,Den Start des Farb-
fernsehens zu forcieren” sei ihm und
seinen Kollegen Ileider unmoglich:
,,Je(};e Arbeit ist doch seines Lohnes
wert.”

Um den gerechten Lohn fiir Vertrieh
und Wartung von Farbfernseh-Geré-
ten fithlen sich westdeutsche Fach-
hiindler geprellt, seit die miinstersche
Discount-Gruppe Terfloth & Snoek
Empfinger der Typen Siemens Bild-
meister FF 92 und QGraetz Burggraf
Color 1045 in ihren Ratio-Mirkten fir
je 1950 Mark anbietet: 385 und 380
Mark unter den gebundenen Verbrau-
cherpreisen,

Kaum bhatte ‘Ratio am Donnerstag
vorletzter Woche diese ,Preissen-
sation” im Inseratenteil westdeutscher
Tapgeszeitungen verkiindet, zogen die
Kaufhiuser Karstadt, Hertie und Bor-
ten nach. Karstadt-Werbung fir die
1990-Mark-Offerte; , Farbfernsehen ist
fiir alle da.” Einzig die Kaufhof-Mana-
ger warteten ah. Auch ihr General-
bevoliméchtigter Theo Hieronimi frei-
fich halt ,,die hohen Preise fiir unmég-
Heh” und glaubt, es sei ,allerhichste
Zeit, die Preisbindung fiir Farbfern-
seher platzen zu lassen®.

Dafiir, daf der Kaufhof stillhielt und
die anderen Kaufh#user widerwillig zu
den gebundenen Preisen zuriickkehr-
ten, sorgie der grifite Elekiro-Kon-
zern der Welt, die General Electric in
New York (Umsatz 1966: 287 Milli-
arden Mark). Der US-General gab sei-
nem deutschen Vorposten Kuba-Impe-
rial in Wolfenblittel (Umsatz 1966: el-
wa 230 Millionen Mark} Order, feind-
selige Handler zur R#son zu bringen.

Kubag Berliner Anwiilte schossen
sich. auf ein bayrisches Ziel ein. Sie
erwirkten, zur Abschreckung der ge-
samten Branche, eine einstweilige Ver-
fliigung pgegen das Firther Versand-
haus Quelle, das Farbfernseher vom
Typ Imperial CK 225 gleichfalls fiir
1990 Mark feithielt, 358 Mark billiger
als Kubas Festpreis.

Kleine Radiohéndler, die nicht beim
Werk - direkt einkaufen kénnen, zah-
len beim Groflbiindler derzeit etwa
1900 Mark. In Angebote unter 2000
Mark kénnen sie nicht einsteigen,
sonst bleibt ihnen nur ein Gewinn in
Hohe der Umsatzsteuer (vier Prozent).

Die Sorge um den Erlos driickt die
Kaufleute seit dem 23. Juni. An die-
sem ,schwarzen Freitag*, so das
Starnberger Fachblatt ,Radic-Fern-
seh-Hindler¥, sefzie der Frankfurter

Versandkaufmann Josef Neckermann
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»die Spritze in den wichtigsten Muskel
der deutschen Rundfunkwirtschafts.

Neckermanns Nadel: ein sogenann-
tes Subskriptions-Angebot an alle
Kunden, die ihr Gerfit vor Sende-
beginn am 25. August bestellen. Sie
zahlen 1840 Mark, wer spiter ordert,
mufl 1990 Mark iiberweisen. Deutsch-
lands erfolgreichster Hersteller wvon
Fernsehgeriten, Max Grundig, tadelte
den Versandhiindler {elegraphisch:
Neckermann treibe mit seinen Preisen
die ganze Branche ,an den Rand des
Ruins“.

Erschrocken zogen damals die deui-
schen Hersteller von Farbfernseh-Ge-
riten die bereits beim Bundeskar-
tellamt angemeldeten Preise zuriick.
Sie hatten gehofft, dem Handel it
Richtsiitzen zwischen 2500 und 2600
Mark ein lokratives Buni-Geschift
bereiten zu konnen, Zuerst liefen die
Fabriken mehr als 200 Mark nach; als
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Preiskampf bei Farbfernsehern®
Auf Umwegen billig

der Handel meuterte, wurden sie ein
dritles Mal beitn Kartellamt vor-
stellig: Sie erhohten ihre Preise auf
die heute giltigen 2400 bis 2500 Mark.

Der Handel war es zufrieden, die
Verbraucher nicht. Die Fachgeschiifte
verkauften nur efwa 2500 ihrer soge-
nannten Ersftausstattung von 25000
Geriten. Neckermann hingegen iiber-
holte im Alleingang die gesamte Kon-
kurrenz und schlug fast 3000 seiner
Subskriptions-Empfanger los. Sein
Versand meldet ,Uberstunden seit
mehreren Wochen®. )

Da Neckermann seine -Farbfernseh-
Gerite hel dem bayrischen AufBensei-
ter Korting fabrizieren a0, war die
Konkurrenz gegen seine Preise macht-
los. Die Sonderangebote bei Quelle,
Ratio und in den Kaufhfusern aber

‘wollte sich der Fachhandel nicht ge-

fallen lassen. Er dringte die Hersteller
zu juristischen Schritten: Kuba-Impe-
rial, Graetz und Siemens pochten auf
ihre Preisbindung.

* Schaufenster des Horten-Kaufhauses
Defaka in Hamburg.

Damit freilich konnten sie nur den
Kaufhiusern Eindruck machen. Weder
die Firther Quelle noch .die miinster-
sche Ratio haben einen der sogenann- .
ten Preisbindungs-Reverse unter-
schrieben. Die automatische Liefer-
sperre schreckt die beiden  Stiren-
friede nicht, sie beschaffen sich die
Farbfernseher aus schwarzen Kanilen.

Den eigenen Juristen zuliebe, die -
Stoff filr einstweilige Verfiigungen
brauchten, spielten die Direktoren von

_ Kuba-Imperial, Graetz und Siemens

Detektiv. In einem Gewirr von fal-
schen Auskiinften und halflosen Ver-
dachtigungen suchten sie nach Spuren
der Prelsbrecher. Gereizt durch das
Rumoren in den Gerichtssilen und
den hektischen Austausch von Preig-
schildern, legte das Bundeskartellamt
eine Milbrauchs-Akte an. Die Be-
amten der Berliner Kontrollbehérde
wollen der gesamten Branche die
Farbfernseh-Preisbindung verderben.

Als QGraetz am Mittwoch letzter
Woche die Losung des Preisritsels
fand, war deshalb keinem Hersteller
mehr recht froh =zumute. Graetzens
Burggrafen, die jeweils wenige Tage
nach der Produktion in Ratio-Regalen
angeboten wurden, hatten -— theo-
retisch — eine weite Reise hinter sich:
vom westféillischen Aliena tiber Mimn-
chen, Tel Aviv und Hamburg nach
Westialens Hauptstadt Miinster.

Arglos verkaufte Graetz seine Burg-
grafen (gebundener Ladenpreis: 2370
Mark} fiir 1799 Mark an die Miinchner
Handelsfirma Glotron GmbH. Der
K#ufer, laut Graetz ein ,seridses Un-
ternehmen®, wollte die deutschen
Farbfernseh-Gerite exportieren.

Glotron suchte sich EKundschaft in
einem Land, in dem auf abhsehbare
Zeit keine bunten Fernsehprogramme
ausgestrahlt werden. Die Firma Na-
than Blutreich in der israelischen Ha-
fenstadt Tel Aviv ithernahm die Ware
auf eigense Rechnung und Gefahr.
Graetz indes vermutet, daf der ,Ex-
portauftrag fingiert” war.

Ob die Geridte ,tatséichlich nie das
Gebiet der Bundesrepublik verlassen
haben” {Graetz) oder doch: Ratio bhe-
hauptet, sie seien in Hamburg ord-
nungsgemifl verzolit worden. Nathan
Blutreichs Agenten verduBerten die
Farbfernscher an die Handels- und
Transportgesellschaft Hatra. Es traf
sich glnstig, daB Hatra eine Tochter
des Preisbrechers Ratio ist und zu dem .
Fiirther Versandhaus Quelle die be-
sten Geschéiftsheziehungen unterhilt,

Fiir mindestens fiinf Graetz-Burg-
grafen (Quelle bezog von Hatra einige
hundert Imperial-Fernseher) war die
lange Reise in Miinster noch nicht zu
Ende. Sie wurden im Bochumer Ratio-
Marki aufgestellt und verschwandenr
von dorf fast so geheimnisvoll, wie sie
gekormmen waren.

Ratio, die laut ihrem Direkior Feh-
ring vor der Preissenkung ,s0 gut wie
kein Stiick* losgeworden war, ver-
kaufie am Mittwoch letzier Woche die
fiinf Bochumer Geriite in einer knap-
pen halben Stunde. Die Burggrafen,
meint Ratio, kehrten heimn zu Graetz.
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