KUNSTHANDEL

BERNHEIMER

Zurick zum Barock
(siehe Titelbild)

r# wischen zwei prunkvoll ausladenden
l) Gobelin-Fauteuils aus der Zeit der
Kaiserin Maria Theresia stand, beide
Hinde leicht auf einen Spazierstock ge-
stiitzt, ein unauffillig gekleideter, breiter
Herr, der mit versunkenem Licheln das
Publikum der zweiten Deutschen Kunst-
und Antiquitdten-Messe in Miinchen durch
seine dicken Brillengldser musterte.

Aus dem dichten Strom der Passanten,
die mit geziemendern Interesse langsam
an den Kojen der fast hundert Aussteller
im Miinchner Haus der Kunst vorbei-
zogen, scherten immer wieder Personen
aus, um dem Herrn zwischen den Maria-
Theresia-Sesseln ihre GriiBe zu entbieten:
dem Konsul Bernheimer, einem der Initia-
toren dieser monstrosen Schau, bei der
etwa zwanzigtausend — angeblich garan-
tiert echte — Xunsthandelsobjekte mit
einem Gesamtwert von ungefihr zehn Mil-
lionen Mark angeboten wurden.

Der achtzigjdhrige Otto Bernheimer,
Prasident des Bundesverbandes des deut-
schen Kunst- und Antiquitdtenhandels, er-
widerte die ihm bezeigten Komplimente
mit der liebenswiirdigen Gelassenheit des
grandseigneuralen Routiniers, der es ge-
wohnt ist, mit Fiirsten, Prinzen und Koéni-
gen Vertrige zu machen. Wer die beiden
Fauteuils bewunderte, konnte ihre Her-
kunft erfahren, wie sie der Nestor des
deutschen Antiquitidtenhandels bereits vor
25 Jahren potentiellen Kiufern zu berich-
ten pflegte:

Osterreichische Tischler hatten Mltte des
18 Jahrhunderts eine komplette Garnitur
fur das Palais Liechtenstein angefertigt
und mit Gobelins bezogen, die eigens zu
diesem Zweck in der Briisseler Manufak-
tur van der Borcht nach bduerlichen Mo-
tiven des Malers David Teniers gewebt
worden waren. Wihrend der Inflations-
jahre erstand Otto Bernheimer zehn noch
vorhandene Sessel in Wien.

Alsbald verduBerte ‘er sie an den Ber-
liner Bankier James von Bleichrider fiir
54 000 Dollar (gleich damals. 226 000 Bil-
lionen Mark). Nach Bleichroders Tode
otferierte dessen Witwe dem Otto Bern*-
heimer sechs Fauteuils zum Riickkauf; die
restlichen vier waren inzwischen in die
Vereinigten Staaten geschafft worden.
. Bernheimer kaufte zum zweitenmal. Die
" jungst véranstaltete Kunst- und Antiqui-

titen-Messe nahm er als glnstige Ge-

legenheit wahr, Kenner und Nichtkenner,

die aus allen Bundeslindern in die baye-
rische Hauptstadt gereist waren, auf diese
Raritdt aufmerksam zu machen.

Das ungemein dekorative und reprisen-
tative Gestiihl iibte denn auch eine be-
triachtliche Anziehungskraft auf persianer-
bekleidete Damen mit Krokodilleder-
taschen aus, die sich wvornehmlich in
rheinischer Mundart nach dem Preise er-
kundigten. Indes, 90000 Mark fiir ein
halbes Dutzend Sessel schienen sogar
vielen jener Besucher zuviel, die durchaus
mit dem Vorsatz nach Miinchén ge-
flogen waren, einige tausend Mark fiir
fashionables Mobiliar aus dem 18. Jahr-
hundert auszugeben: Es waren Leute, die
— nach dem Eindruck der Miinchener
Journalistin Ursula von Kardorff — so
aussahen, ,als hitten sie einmal Schlésser
b.esessen und verloren, andere, als hitten
sie gerade eins erstanden und miifiten es
nun neu-alt moblieren®.
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In a=r Tat gab es auf der zweiten Deut-
schen Kunst- und Antiquititen-Messe
noch ergiebige Mengen von Fauteuils aus
dem 18. Jahrhundert zu niedrigeren Prei-
sen als in Otto Bernheimers Koje 21, und
es gab auch viele Tische, Kommoden,
Sekretire, Spiegel, Leuchter und Kunst-
gewerbe aller Art aus dieser Epoche.

Die Aussteller hatten, dem Publikums-
geschmack willig entgegenkommend, ihre
Kojen nach Mdoglichkeit mit Gegenstidnden
gefullt, die sich unter der Pauschal-
bezeichnung Barock anpreisen lassen. Denn
vornehmlich dieser Stil, der um die Zeit
des franzdsischen Konigs Ludwig XV.
(1715—1774) in Frankreich und in Deutsch-
land dem héfischen Geschmack entsprach,
ist heute bei den westdeutschen Ké&ufern
en vogue.

Die Soziologen haben bisher vergebens
nach den Ursachen und Wurzeln dieser
Mode gesucht, die zu dem herrschenden
Stil in der Malerei, der Bildhauerei, der
Architektur und der Musik in so sicht-
barem Widerspruch steht.

Tradition zu verkaufen

Einer der stindigen Besucher von Kunst-
auktionen, der Schriftsteller Erhard Go-
pel, mochte den Drang zum 18. Jahrhun-
dert ' damit erkiédren, daB die Einrichtung
der Wohnung jetzt ,meist in den Hinden
der Frau® liege. ,Noch um 1890 war das
Haus eines Sammlers ganz vom Geschmack
des Hausherrn bestimmt, der schwere,
charaktervolle Mdbel und die entsprechen-
den Stile, Gotik und Renaissance, Zinn-
humpen, Bartmannskriige,
Bronzen bevorzugte“, erliduterte Gopel.
»Heute heften sich die begehrlichen Blicke
der Damen_ an die gefilligen Stiicke, fran-
zdsische, venezianische, stiddeutsche Mdbel
des spdten Barock, des, Rokoko... Nur in
der Diele oder neben dem Kamin duldet
man eine schwere Truhe, einén Renaissance-
tisch.“

Andere Analytiker des Zeitgeschmacks
deuten jedoch den Hang zum Dekor der
Vergangenheit nicht nur mit der Femini-
sierung der Kundschaft. Sie glauben, in
dieser Sehnsucht einige der zahlreichen
unterschwelligen Strémungen des Restau-
rativen zu erkennen, wobei das 18.Jahr-

- hundert mehr oder weniger unbewuBt als
letzte
Epoche feudal-aristokratischen Zuschmtts-

geschlossene kulturgeschlchthche

empfunden werde.

In der Tat dirfte der Verzicht der
gegenwirtig sozial bestimmenden Schicht,
sich einen eigenen Stil zu schaffen, nicht
damit hinlanglich zu erkliren sein, daf3
heute der groBte Teil des Geldes von den
Frauen ausgegeben wird. Der Drang, sich
wenigstens mit dem Mobiliar einige Tra-
dition einzuhandeln, hat andere Griinde.
So meint zum Beispiel der Miinchner
Kunsthindler Johann Keller: ,Der heim-
liche Hang vieler zur Monarchie, zum
Reichtum und zur Lebensart jener Ara
schldgt eben auf diese Weise durch.® Der
Hamburger Hindler Huelsmann definiert

die Mode: ,Die deutsche Innerlichkeit und
Empfindsamkeit sind nun einmal nicht
unterzukriegen.

Die lautlose Demonstration fir die

gute, alte Zeit hat dem Antiquititenhandel
eine Konjunktur groBten Stils beschert.
Und indem auch er sich wehmiitig der
Vergangenheit erinnert, bekennt der Chef
der Firma L. Bernheimer Kommandit-
Gesellschaft (Innenausstattung und Anti-
quitéten), Otto Bernheimer: ,Die ganz gro-
Ben Kunden, die sich einstmals komplette
Schldsser einrichten lieBen, gibt es heute
nicht mehr. Aber trotzdem die Umsatze
sind beseer denn je zuvor.“ .
Kunsthandels-Nestor Otto Bernheimer,
seit mehr als 60 Jahren in der Branche

italienische |

tatig, ist kompetent fiir ein solches Urteil.
Die Geschichte der Firma Bernheimer darf
in gewisser Weise als reprisentativ gelten
fiir die Geschichte des Antiquitdtenhandels
in Deutschland. Wihrend der Kunsthandel
sonst oft an die Person eines Mannes ge-
bunden ist, der sein Geschdft aus Neigung
oder Zufall begann und mit dessen Tod es
endet, gehort der achtzigjdhrige Otto Bern-
heimer bereits zur dritten Generation der
Hindler-Familie, an deren Entwicklung
und an deren Umsitzen das Schicksal des
Antiquitdtengeschiftes abzulesen ist.

Ottos GrofBvater, der Begriinder der
Dynastie, war ein ambulanter Handler, der
seine Ware auf Jahrmirkten feilbot, etwa
in der Art, wie er es am 18. Oktober 1856
in den Munchner ,Neuesten Nachrichten®
kundtat: , M. (Meyer) Bernheimer aus But-
tenhausen bezieht die bevorstehende Dult
wieder mit seinem aufs modernste und
reichhaltigste assortirten Seiden-, Shawls
& Mode-Waaren-Lager . . . Wie gewdhn-
lich Bude Nr. 298, in der 2. Reihe.

Was es mit dieser Art ,Dult® in Mun-
chen auf sich hatte, geht aus einer Tage-
buch-Eintragung der Tochter des Malers
Wilhelm von Kaulbach hervor: ,Es gab
zu jener Zeit in Miinchen noch keine De-
tailgeschiifte, man kaufte nur auf der
(zweimal im Jahr stattfindenden) Dult ein.
Fir (die) damalige Zeit war eines der
reichhaltigsten Lager an Kleiderstoffen
und Leinwand die Bude von Bernheimer,
der als riihriger, intelligenter Mann seine
Kundinnen wohl zu fesseln wufite und’
stets das Neueste und Beste vorlegen
konnte.*

Wihrend GroBvater Meyer Bernheimer
sich noch mit dem Platz in der zweiten
Reihe begniigte, dringte Vater. Lehmann
Bernheimer bald ins erste Glied: Er uber-
nahm im Alter von 22 Jahren ein bank-
rottes Textilgeschidft in Miinchen™ und
wurde seBhaft, unmittelbar neben dem
Erzbischoflichen Palais. Dieses Datum —
der 10. Mai 1864 — gilt .in der Firmen-
geschichte des Hauses Bernheimer als
Grindungstag.

Wie sich sodann die bemerkenswerte
Wandlung vom Textilienladen in die
Kunsthandlung vollzog, \ schildert der
gegenwirtige Firménchef Otto Bernheimer
nicht ohne Vergniigen im Zeitraffertempo:
~Stoffe. dazu gehorten auch Mobelstoffe.
Und zu den Mobelstoffen kaufte Vater
auch gleich die Mobel, wie er sie billig

. auf dem Marché de Paris, ber den
Trédlern in Florenz fand. Als Orientwaren
grofle Mode wurden, ging Vater dazu lber,
auch Teppiche von den Handlern in den
Hifen zu erwerben, um sie nach Munchen
zu bringen . . . Von seiner nichsten Reise,
brachte er zu den Teppichen auch chinesi-
sche Vasen und ostasiatische Bronzen mit.“

Das geschah zuerst in den siebziger
Jahren des vergangenen Jahrhunderts,
bald nach dem Deutsch-Franzdsischen
Krieg (1870—T1). Zum Textil- und Tep-
pichhandel trat das Geschaft mit alten
Kunstgegenstinden. Es ist — typisch ge-
nug — jene Epoche, die wegen ihrer Stil-
und Geschmacksunsicherheit im negativen
Sinne sprichwortlich wurde: die sogenann-
ten ,Grinderjahre®. Binnen kurzer Frist
bildete sich eine neue Schicht von ver-
mogenden Leuten, die sich ihrer sozialen
Geltung angemessen einzurichten wiinsch-
fen.

Fiur ihre rasch erstehenden Villen, denen
es an gotischen Tlrmchen und Zinnzn
nicht mangelte, benctigten die frisch ge-
adelten Kommerzienrite entsprechendes
Mobiliar. ,.Altdeutsch” wurde Trumpf. auf
den Gobelins zogen Spielkarterkdnige aut
Hirschjagd, koste der mittelalterlich ge-
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Einjahrig-Freiwilliger Bernheimer: Vom Trodelhandler ...

kleidete Doktor Faust mit seinem Gret-
chen. .

Noch war kein Kommerzienrat bereit,
georauchte Stiihle, Tische und Schrinke
"in ‘das just fertiggestellte Heim aufzuneh-
men. .Die Herren der Griinderzeit lieBen
sich ihre massiven, reichverschnérkelten
Staubfinger beim Tischler bauen. Fur
Lehmann Bernheimer waren Mobel noch
kein Geschift; die Stiihle, die er verkaufte,
bezog er vorher mit eigenen Stoffen, weil
sie ,alt* waren — alt nicht im Sinne von
antik, sondern im Sinne von gebraucht.
Kaum jemand interessierte sich flir Mo-
bel vergangener Stile, allenfalls ein Land-
adeliger oder ein Patrizier, in dessen durch
Generationen vererbtem Inventar ein
Stiick zerbrochen war: Solche Kunden
suchten und fanden passenden Ersatz beim
Trodler.

Die Firma Bernheimer aber verdiente
an Teppichen. Der wendige Lehmann
prasentierte die Ware, die er im Ausland
eingekauft{ hatte, tonangebenden Miinch-
nern wie den prominenten Malern Franz
von Lenbach oder Wilhelm von Kaulkach.
Sagt Otto Bernheimer: ,,Die Herren Kinst-
ler waren begeistert. Die Orientteppiche
wurden Vater aus der Hand gerissen.®

Die Beziehungen, die er zu Miinchner
Kiinstlern gekniipft hatte, fingen an, sich
als liberaus niitzlich zu erweisen; DBern-
heimers Laden wurde eine Art gesell-
schaftlicher Attraktion. Bald fanden sich
die ersten Wittelsbacher in dem Geschift
ein, um zu erforschen, was denn der fin-
dige Lehmann von seiner letzten Reise
wohl mitgebracht habe.

Solcher Kundschaft konnte Lehmann
Bernheimer mit Tuchen und Stoffen nicht
imiponieren, eher schon mit Vasen aus
Japan und mit Bronze-Buddhas. Die
Kleiderstoffe, noch kurz vorher sein wich-
tigster Artikel, bereiteten Lehmann Bern-
heimer keine rechte Freude mehr- Als sein
Bruder Leopold Anfang der achiziger
Jeshre aus Ulm zu Besuch kam, srhlug
Lehmann seinen ganzen Vorrat an den
Bruder los. Aus dem Textilkrdmer wurde,
genau im richtigen Augenblick, der Anti-
quititenhindler.

Mit dem Erlos fiir seinen Kieiderplun-
der reiste Lehmann Bernheimer nach
Italien, zu den Trodlern, die :hm dort h=-
kannt waren. Er kaufte einen Posten Sitz-
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"mdébel fir drei vLire (damals 2,16 Mark)

das Stiick, er zahlte 16 Lire fur Truhen,
er erstand Tische, Schrinke, Statuetten,
Fayencen, Gliser, Plastiken. Sein ILager
fullte sich mit drei bis vierhundert Jahre
alten Gegenstinden. Was er an Orient-
teppichen verdiente, investierte Lehmann
Bernheimer in Renaissance-Inventar.

Denn nun, plstzlich, war der Renaissance-
Kulf ausgebrochen: In Berlin hatten es
sich Sammler von Renaissance-Bildern
einfallen lassen, das Mobiliar ihrer Riume
den Bildern an der Wand anzupassen; der
Ruf nach dem stilechten Milieu wurde
laut. Wilhelm von Bode, Direktor der Ge-
madildegalerie in Berlin und spaterer Gene-
raldirektor der Koniglich Preuflischen Mu-
seen, hochgeschitzt von Kaiser Wilhelm II.,
propagierie die neue Richtung mit be-
redten Worten. Seine Hinweise selzten
ganze Hindler- und Sammlergeschwader
in Bewegung.

Oben aber auf der Welle der jahen
Konjunktur schwamm das Haus Bern-
heimer. Allen Handlern voran eilte Leh-
mann Bernheimer durch die ihm.vertrau-
ten italienischen Trodler-Gefilde. Was er
fir Pfennige aus alten Kramldden auf-
kaufte, konnte er als kostbares Objekt
fiir Sammler und Liebhaber absetzen.

Das Haus Bernheimer wurde hoffihig.
Der erste Hindler, den der Bayern-Koénig
Ludwig II. zum Koniglich Bayerischen
Kommerzienrat ernannte, hie8 I.ehmann
Bernheimer. 18868 erteilte Prinzregent
Luitpold dem Lehmann Bernheimer die
Genehmigung, auf koniglichem Gelinde
ein Haus zu bauen; Lehmann verpflichtete
einen der bekanntesten sliddeutschen
Architekten. Drei Jahre spiter, als das
riesige Gebdude am Lenbachplatz fertig
war, wurde es von keinem Geringeren als
dem Prinzregenten Luitpold eingeweiht.

Die Firma Lehmann Bernheimer mit
ihrem- schier unerschépflichen Lager und
ihrem Besitzer, der jeden gewlinschten
Gegenstand binnen kiirzester Frist herbei-
zuschaffen in der Lage war, gewann euro-
piaischen Ruf. Die Herren von Rhein und
Ruhr erschienen. Kurz nach der Jahr-
hundertwende darf Otto Bernheimer, der
Sohn des Chefs, mehrere Zimmer im
Stammsitz der Familie Krupp, der Villa
Hiigel, ausstatten.

Ausstattungsauftrige mit sechsstelligen
Goldmarksummen waren im Hause Bern-
heimer nichts Ungewd6hnliches., Der junge
Otto erwarb im dalmatinischen Krk — es
gehort heute zu Jugoslawien — ein Ante-
pendium, einen Altar-Vorhang, aus dem
14. Jahrhundert und offerierte es fiir
200 000 Mark. Sofort meldete sich ein
Kiufer.

An Zuckerindustriellen, Wollfabrikan-
ten, Textilkaufleuten, Zechenbesitzern,
Bankiers und den Eisen- und Stahlmagna-
ten verdiente das Unternehmen wesent-
lich mehr als .an sammelnden Fiirstlich-
keiten. Die Zigaretten~-Fabrikanten Neuer-
burg lieBen sich die Einrichtung ihrer Re-

- prasentationsrdume ' durch Bernheimer

eine Million kosten; der Grofiherzog von
Luxemburg dagegen bezahlte, was er ein-
kaufte, mit Zwanzigmarkstiicken aus der
Hosentasche.

Vor dem ersten Weltkrieg erreichte der
Kurswert von Antiquititen keineswegs
nur in Deutschland groteske Regionen,
sondern tlberall da, wo die Industriali-

... zum Hotnereranien: Preuldischer Museumsairekior von

node



Wohnungseinrichtung um die Jahrhundertwende: Altdeutsch mufiie es sein

sierung einen neuen Typ von Menschen
geschaffen hatte, in dessen Hand sich
Macht und: Reichtum vereinigte: den
Magnaten — Leute wie Friedrich- Krupp
oder Henry Ford, die aus kleinsten Hand-
werkeranfidngen durch eigenes Geschick
und vom Zug der Zeil beginstigt unge-
heure Industrien aufbauen, ungeheure
Reichtiimer erwerben konnten Es gab sie
in Deutschland und es gab sie erst recht
in den .Vereinigteh Staaten — einem
Land, das -sich ~plétzlich, - nachdem die
hemdsidrmelig verschwitzte Pionierarbeit
getan war, seiner vo6lligen Traditionslosig-
keit bewulBt wurde_und diese Traditions-
losigkeit als’ einen Makél empfand.

Wie die frischen Millionére des Ruhr-
gebiets wiinschten sich auch die amerika-
nischen Konzern-Familien etwas.Stil und
Tradition- fur ihre Griinder-Paldste ein-
zukaufen, und ihre Finanzkraft lag zu-
meist weit Uber europiischem - Niveau.
So kam es, daB den vermutlich gréBten
Verdlenst am Anthultatengeschaft seiner
Zeit ein aus England in die Vereinigten
Staaten emgewanderter Hindler holldn-
discher Abkunft einstreichen konnte:
Juseph Duveen, spéterer Lord Millbank. "

Seine Karrlere so erklirte es Duveen—
Blograph Samuel Nathsniel “Behrman,
Lgriindete sich auf die einfache ‘Erkennt-
nis, daB3.Europa die Kunst und Amerika
das Geld hatite. Das eine fiir das andere
einzutauschen, wurde die beherrschende
und héchst emtraghche Passion seines
Lebens.“

DER SPIEGEL, Mittwoch, 25. Dezember 1957

Behrman E{nalysiert die — amerikani-
schen — Kiufer Duveens: ,Es hatte sich

alles zu rasch ereignet. Die meisten Mil- _

liondre der damaligen Periode konnten
den Ursprung jhres Vermdgens noch auf
die Kidmpfe der eigenen Jugend zurlick-
filhren — in Bauernhofen, Biiros, Fabri-
ken oder Fleischliden oder hinter '‘dem
Ladentisch von lindlichen Verkaufsbu-
den... Die Vergangenhe1t (stand) eher im
Zeichen aufgekrempelter Armel als kaiser-

licher Gewénder. Wie. konnten sie nun

diese Erinnerung verwischen, sie ‘in GroB-
artigkeit ertrdnken? Duveen zeigte ihnen
den Weg... Ihr neuer Reichtum solite den
Firnis des Althergebrachten erhalten.®
- Der Kunstverstand dieses GroBmeisters
der- Branche blieb zwar umstritten, wobei
eine Reihe eklatanter Fehlurteile Duveens
seinen Kritikern immer wieder neuen Auf-
trieb gab. Aber Duveen-konnte verkaufen
wie kaum einer sonst. Seine Methode, die
Preise zZu bestlmmen war ebenso syste-
matisch wie unkomphzlert

Als er zufidllig in seinem Lager einige
Biisten des franzdsischen Bildhauers Jean-
‘Antoine Houdon (1741—1828) entdeckte,
deren Preis bereits auf 25 000 Dollar hin-
aufgeklettert war, begann er still, weitére
hinzuzukaufen. Bei passender Gelegenheit
zahlte er plotzlich anldBlich einer Ver-
steigerurig 75 000 Dollar fiir ein Exemplar.
,Der Weltmarkt folgte Duveens Fiihrung;
bald konnte man keihe Houdon-Biiste um
weniger als 150000 Dollar bekommen.“
1912 kosteten Houdon-Busten, mit denen
Duveen gut eingedeckt war, schlieflich
250 000 Dollar.

Segnete einer seiner Klienten das Zeit-'
liche, so kaufte Duveen nach Modglichkeit
zuriick, wobei es ihm nichts ausmachte,
das Doppelte des Preises zu zahlen, den
er einst herausgeschlagen hatte. Laut
Behrman konnten Duveens Kunden ,in
aller Ruhe sterben; sie wufBten, daf zu
seinen Lebzeiten ihre Sammlungen keine
Werteinbulfle erleiden miifiten®.

Wilhelm von Bode berichtet in seinen
Erinnerungen, da3 Duveen fur den Nach-
Ja3 des Berliner Bankiers Oscar Hainauer,
dessen respektable Renaissance-Kollektion
nicht zuletzt unter der Anleitung Bodes
entstanden war, vier Millionen Mark offe-
rierte, ,,das Dreifache von dem, was . . .
bisher ' selbst von den bedeutendsten
Héndlern geboten  war®.

Der deutsche Kaiser Wilhelm II., so
schreibt Bode, habe ,sich hdchst miBliebig
dariiber geauBert“; er fand den ,Verkauf
ins Ausland abscheulich“. Denn: ,Der
Kaiser meinte, dafi die Sammlungen,
welche die reichen Berliner mit meiner
Hilfe billig hatten zusammenbringen koén-
nen, auch zur Verfligung der Museen sein
miifiten, wenn sie einmal abgegeben wer-,
den sollten. Dichten die Besitzer nicht so
vornehm, so miiflite sofort ein Au=fuhr—
gesetz gemacht werden.“

Ein solches Gesetz wurde allerdmcs ZU-
mal auch Wilhelm von Bode dagegen pla-
dierte, nicht erlassen, und die Erben be-
deutender, Sammler erwiesen sich auch
weiterhin, wenn Duveen Interesse bekun-
dete, keineswegs als so vornehm, wie es
ihr Kalser gern wollte. Je ‘'mehr Duveen
aus Europa hinausschleppte, desto saltiger
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Schokoladen-Fabrikant Dr. Bernhard Sprengel*, Honpover, mit Ehefrau

wurden die Preise, vor allem fiir Spitzen-
stucke. Indes, weitgereiste Hiandler, wie
Vater Lehmann Bernheimer und Sohn
Otto, konnten die Bediirfnisse ihrer Kun-
den immer noch befriedigen.

Nach dem ersten Weltkrieg, den Otto
— die Schnurrbartspitzen a la Wilhelm II.
stramm nach oben gezwirbelt — als Be-
amtenstellvertreter in einem Proviantamt
unbeschadet . iberstand, war es eine neue
Schicht von Wohlhabenden, die frisch er-
worbenen Reichtum beim Antiquitdten-
handler anlegte. Die minderen Vertreter
dieses neuen Wohlstandes hat der Volks-
mund — in seinem erstaunlichen Sinn fiir
das Bewahrende — in unzéhlbaren Raffke-
Witzen satirisch charakterisiert: In der
Tat boten die Nachkriegszeit und die In-
flation gewitzten Spekulanten Gelegenheit,
sehr schnell betrachtliche Reichtiimer zu
sammeln. Die Modernisierung der Welt
brachte aber auch neue, rentable Konsum-
guter-Industrien auf den ‘Plan, die tiich-
tigen Kraften zu Verdienst halfen. Tech-
niker und- Ingenieure wurden zu einer
neuen Macht, Flieger und Sportler zu
neuen, wohldotierten Heroen der Zeit.

Die renommierten Einrichtungshiuser
in Berlin und Miinchen bewiltigen aber
auch den Run dieser Kundschaft auf die
Ware, und ebenso schafften es ihre kleine~
ren Kollegen.

Ehedem regierende Hiuser ridumten zu
jener Zeit ihre Schlosser und iibergaben
den Inhalt Auktionatoren; verschimt baten
Angehorige anderer Schichten wihrend der
Inflationsjahre die Antiquititenhiindler in
ihre Wohnungen,. um sich von den lieb-
gewordenen Stlicken zu trennen. Das An-
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gebot war derart, daB trotz der neu-
erstandenen Nachfrage bis in die spiten
zwsanziger Jahre hinein auch die geschick-
testen Hiéndler Preiseinbriiche nicht ver-
meiden konnten.

Die Preiseinbriiche waren nicht gravie-
rend, und sie hielten nicht lange vor. Denn
nun kam eine neue Prominenz auf, deren
Geschmack die Mode bestimmte — und
diese neue Prominenz wirkte auf ein viel
breiteres Publikum, als es Wilhelm von
Bode mit seinen Hinweisen je héatte er-
reichen kénnen.

So hatte Max Reinhardt, als Intendant
des Deutschen Theaters in Berlin bereits
zu Lebzeiten von Legenden umkrinzt, bei-
ldufig ein Faible flir Bauernmdbel zu er-
kennen gegeben. Bald bildeten demzufolge
stiddeutsche, Tiroler, friesische Schrianke
und Truhen, méglichst buntbemalt und
von ergreifender Schlichtheit, den Hinter-
grund, wenn ein Theater- oder Film-Star
sich daheim photographieren lief, den
sinnenden Blick auf einen Zinnteller ge-
heftet.

Andere Damen und Herren der Theater-
branche wiederum hingten ferndstliche
Masken an die Winde und verteilten grofie
und kleine Buddhas in ihren Rdumen, seit
die ostasiatische Sammlung Paul Wegeners,
des Darstellers unheimlich-ddmonischer
Gestalten und beherrschter Kraftnaturen,
sogar bei Fachleuten Ruf erlangt hatte.

Die Schauspieler wurden zum Idol der
Zeit und blieben es bis heute. Ihnen folgte
freudig das Publikum, riickhaltlos bereit,
seine Favoriten als die fithrende Kaste zu
begriifien, die den Stil pragt.
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Schauspieler haben eine riesige Gemeinde.
die ihnen nacheifert. Bei so verbreiteter
Nachfrage stiegen die Antiquitdtenpreise
ins Ungeheure, und die Sammler hatten
das Nachsehen. In Amerika lief Duveen
zur Hochform auf: Bald wird er dem
Ex-Finanz-Staatssekretir Andrew William
Mellon eine Wohnungseinrichtung mit Bil-
dern fir 21 Millionen Dollar (damals uber
50 Millionen Mark) verkaufen. In Mun-
chen trennte sich Otto Bernheimer von
einem seiner schonsten Gobelins, der um
1520 nach einem Karton Jan van Eycks
gewebt worden war. Prinz Paul von Jugo-
slawien bezahlte fiir das Objekt 350000
Mark.

Vater Lehmann Bernheimer hat diese
neue Zeit nicht mehr erlebt, er war 1918
gestorben. Aber der Konigliche Kommer-
zienrat hatte seinen Sohn Otto planvoll
auf jede Eventualitit hin ausgerlstet. Er
hatte ihn einjdhrig-freiwillig in dem feu-
dalen und exklusiven 1. Schwere-Reiter-
Regiment dienen lassen und dem Jungen
damit eine gesellschaftliche Position ge-.
sichert; er hatte ihm aber auch die kauf-
méannischen Grundsidtze des Kunsthandels
beigebracht.

Gegen eines aber war auch alle Vorsorge
des Vaters Bernheimer machtlos — gegen
das, was sich am 30. Januar 1933 als
,hationale Revolution* anbot. Minchen
avancierte zur ,Hauptstadt der Bewegung®,
und der Palast des Juden Bernheimer
muflte wohl oder tiibel von ,deutschen
Kiufern® gemieden werden.

* Dr. Bernhard Sprengel hat in Norddeutsch-
land Ruf als Sammitler und als Férderer moderner

Kunst Er spielt Geige und veranstaltet auch
musikalische Auffuhrungen,
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Immerhin: auch im Jahre 1936 laufen
noch 600000 Mark durch die Bucher der
Firma, und immerhn 1st der fachliche Ruf
Ofto Bernheimers grof3 genug, um sonder-
bare Kunden anzulocken. Plotzlich stampfi
Hermann Goring durch die Geschafts-
rdume und verlangt nach ,echten Tep-
pichen®.. Vier Stunden lang stehen, so
welll Bernheimer zu berichten, zwei be-
waffnete SS-Leéute hinter dem Kunsthand-
ler, der die Schiize seines Gobelinsaales
vorfithrt. Goring 148t sich die Preise
nennen und reagiert regelmifiig mit einem
»Sie sind verriickt®, bis Bernheimer schliel3-
lich unbefangen Ratenzahlungen vorschligt.

Goring sucht sich zwei Teppiche aus und’

verldfit den Palast durch einen Hinteraus-
gang.

Goring bezahlt prompt und erinnerte
sich lange seiner Einkdufe. Noch wihrend
des Nurnberger Kriegsverbrecher - Prozes-
ses verteidigte sich der Reichsmarschall:
»Ich war kein Antisemit, fragen Sie Bern-
heimer!“

1938 wurde die Familie Bernheimer ins
Konzentrationslager .Dachau eingeliefert.
Aber die . mexikanische Regierung, der
Otto seine Konsulwiirde verdankt, inter-
venierte; kahlgeschoren durfte der KZ-
Hiftling nach Miinchen zuriickkehren. Das
Betreten des Geschiftes blieb ihm zwar
verboten, aber noch einmal bediente seine
Firma einen prominenten Kunden: Adolf
Hitler entsandte einen seiner Innenarchi-

tekten und lieB bei Bernheimer einen
Renatssance-Gobelin, einen franzésischen
Teppich und einen Lister kaufen (Otto:
,Der schonste, den ich gesehen habe, {iber
zweieinhalb Meter hoch®). Auch Hitler
zahlte plinktlich.

Der Teppich-Kunde Hermann Goring
ermoglichte die Auswanderung der Fa-
milie. Otto Bernheimer durfte durch Ver-
mittlung des spidteren Reichsmarschalls
eine Hazienda in Venezuela erwerben —
mit der Auflage, jidische Verwandte Go-
rings mitzunehmen, ,,An Goring mufite ich
fiir die Erlaubnis, die Hazienda liberhaupt
erwerben zu diirfen, 860 000 Mark aushén-
digen. Fiir die vollig heruntergewirtschaf-
tete Hazienda mufite ich {librigens iiber
400 000 Mark bezahlen.“

Auf dem Weg nach Ubersee legte Otto
Bernheimer in London eine Pause ein,
und noch ein letztes Mal konnte er einen
Handel mit einem prominenten National-
sozialisten abschlieBen. Uber Mittelsmén-
ner erreichte ihn der Auftrag, Teppiche fiir
Ribbentrop einzukaufen. Bernheimer be-
sorgte das Geschiaft und verdiente eine
kleine Provision. In Miinchen rettete in-
dessen die ,Kameradschaft der Kiinstler“
als . Treuhinder einen Teil des Bern-
heimerschen Besitzes.

Als 70jahriger kehrt Otto Bernheimer
in seine Vaterstadt zuriick: Das Haus ist
zerbombt, das Geschift ruiniert. Der Sieb-
zigjdhrige mufl die Blirde des Wiederauf-

baus allein tragen: Sein Sohn Kurt, der
Bernheimer-Kronprinz, war inmitten der
Ubersiedlungs-Vorbereitungen in Venezu. a
gestorben. Kuris Kinder immerhin, de
Vertreter der fiinften Bernheimer-Gene-
ration, fahren mit dem Grofivater Otto
Bernheimer nach Miinchen.

Zunéchst freilich kommt das Geschaft
nur langsam in Gang: Es gibt weder An-
gebot noch Nachfrage, erhebliche Bestinde
sind zudem von Bomben zerstort worden’
oder stehen in Hiusern, die von den Alli-
ierten beschlagnahmt sind. Wer etwas ge-
rettet hat, setzt es in Butter um, in Ziga-
retten, in Dollars. Einige kunstverstindige
n»displaced persons“ kaufen en gros ein;
vereinzelte Besatzungsoffiziere ramschen
Vermodgen zusammen,

Es wird 1952, bis die Stagnation einer
jdhen Konjunktur weicht. Zwar: Sait
einigen Jahren wurde wieder gut verdient,
aber man gab das Geld vorerst fiir das
Dringendste aus, flir Schuhe, Kleidung,
Wohnung, fiir den Aufbau eines Gesch#f-
tes: So bleibt fiir den Luxus wenig. Eta
1952 aber scheint der erste Bedarf gestilit,
und wieder sind es neue Schichten von
Besitzenden, die den Anfang machen, und
wieder sind es die Verschamten, aus deren
Vorrat die Handler ihre Lager fullen

Welcher Art diese neue Kundschaft ist,
lagt sich an dem pfiffigen Trick einiger
Hindler erkennen: Sie engagieren Vzr-

Marga Schlieker, Ehefrau des Dusseldorfer Stahl-Industriellen,

DER SPIEGEL, Mittwoch, 25. Dezember 1957
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kauferinnen aus griflichem oder freiherr-
lichem Gebliit — Damen, denen zwar keine
speziellen kunsthistorischen Kenntnisse
eignen, die aber dem Stiick, das der Kunde

aus ihrer Hand entgegennimmt, einen eige--

nen Glanz.verleihen.

Die Konjunkturwelle schligt hoch, und
die Antiquitidtenhindler, die von ihr pro-
fitieren, haben ihre eigene Meinung. Otto
Bernheimer zum Beispiel kommentiert:
»Es ist ganz einfach; die Leute haben ge-
hort, daB Kunstsachen mit der Zeit immer
mehr im Preise steigen, sie legen ihr Ka-
pital an, sie spekulieren. Ein anderer
renommierter Hindler' macht von dem
gern geilibten Recht, iiber die Kundschaft,
wenn einmal bezahlt ist, noch ein paar
Worte zu verlieren, auf andere Weise Ge-
brauch: Er mokiert sich tiber ,eine Kate-
gorie halbgebildeter Snobs, wissen Sie,
Damen in teuren Roben mit dem Scheck-
buch des Herrn Gemahls, der schwer ar-
beitet. Die glauben nimlich, sie verstehen
was, und halten sich fiir Sammlerinnen.

JIch sage Thnen, die haben Vorstellungen.“

Was es da fiir Vorstellungen gibt,
ist zuweilén in eleganten Zeitschriften
nachzulesen — so etwa in dem Golddruck-
Journal ,Film und Frau“, das sich speziell
als Manager der Kunstsammler-Hausse be-
tatigt: ,, Kunstsammler sinid wie Liebende®,
so schwidrmt die Zeitschrift. ,Vom ersten
Wohlgefallen an einem schdnen oder auch
nur skurrilen Gegenstand oder vom jdhen
,coup de foudre, der sie beim Anblick
eines begehrenswerten Objektes trifft, bis
zum ruhigen Gliick des Besitzens machen
sie alle Phasen der Sehnsucht und Qual,
des Kimpfens und Ermattens, der Wer-
bung und Erfillung durch, die ein Mann
an sich erfihrt, wenn er um eine nicht all-
tigliche Frau ringt. .

»Selbst im Traum noch verfolgt sie der
Schneeschimmer alten Porzellans, das starre
schwarze Augenpaar einer sienesischen
Madonna oder das seltsame Intarsien-
muster einer Schatulle aus dem Rokoko.
Sie machen weifte Reisen um ihrer Liebe
willen, sie dridngen sich, obwohl sonst
auf Abstiand bedacht, in tiberfillten Auk-
tionssdlen, sie verschwenden ganze Strate-
gien an den schmutzigen Hindler auf dem
Trodelmarkt, der inmitten seines Gelumps
ahnungslos eine angeschlagene Dose aus
der ‘Marcolini-Zeit aufgebaut hat.“

Im rauheren Reich der Realitdf diirften
allerdings die romantischen Schatzsucher-
zeiten, in denen Kenner in Trddlerbuden
noch Entdeckungen machen konnten, so gut
wie voriiber sein. Freilich sind auch die
spezialisierten Sammler, wie sie Wilhelm
von Bode heranzog, nach iibereinstimmen-
der Meinung der westdeutschen Kunst-
hindler weniger geworden. Es fehlt zudem
die anerkannte Kapazitit, die — wie einst
Bode — den Geschmack der finanzstarken
gesellschaftlichen Oberschicht pragt.

Den Stil bestimmen die Prominenten des
Massenzeitalters, die Filmstars oder die
Couturiers, die sich ,,Modeschopfer® nen-
nen. Der Berliner Couturier Heinz Oester-
gaard etwa, so wird berichtet, ,nennt ein
winziges, strohgedecktes Hiuschen mit
altmodisch vertrdumten Heckenrosengar-
ten ... sein eigen ... Die Mdbel sind
Empire, Im Wohnzimmer stehf ein selten
schoner englischer Empire-Eckschrank.

,Uber dem Daunensofa, mit rot-weiB ge-
streiftem Damast bezogen, hiangt ein fran-
ztsisches Gemalde aus dem 17. Jahrhun-
dert. Es zeigt einen edlen weilen Jagd-
hund, der einen Hasen verbellt, vor einer
Wald- und Wiesenlandschaft, in die ein
SchloB eingebettet auf einem Hiigel liegt.

* Thomas und Frau Irma Dehler haben (hre
Wohnungseinrichtung {iber Jahrzehnte gesam-
melt und erginzt.
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Anneliese Grundig, Ehefrau des Rundfunk-Industriellen Max Grundig, Nirnberg-Firth

Der winzige Speiseraum ist in Smaragd-
grun und Silbergrau gehalten. Eine Wand
ist smaragdgriin getlincht, darauf nehmen
sich die kostbaren Wandteller mit ihren
durchbrochenen vergoldeten Rindern wie
Juwelen auf Samt aus.

»Die gegeniiberliegende Fensterwand ver-
schmilzt zusammen mit den Satin-Duchesse-~
Vorhingen in silbriges Grau, wobei der
seidige Stoff zur etwas rauhen getiinchten
Wand in reizvollem, glénzend-stumpfem
Konfrast steht. Ein Gemilde von Gany-
meds Vertreibung aus dem Olymp nimmt
fast die ganze Stirnwand ein. Man speist
am ovalen Tisch, bei Kerzenlicht, das von
silbernen Empire-Leuchtern erstrahlt.”

Der Einfluf}, den solche im Hofton ge-
haltenen Berichte auf die finanzkraftige
Kundschaft der Antiquitdtenhindler {iben,
ist in der Tat betrichtlich. Zu den Kiufern
der Antiquitdtenhindler zdhlt aber noch
emne andere, viel weniger finanzstarke
Schicht. Sie rekrutiert sich aus jenen Sekre-
tiarinnen, gehobenen Angestellten, jungen
Akademikern, die den Einheitsstil ihrer
mit standardisierten Anbaumé&beln aus
billigem Holz gefiillten Kleinwohnungen
wenigstens mit einem Schrank, einer Truhe
durchbrechen wollen: Der Uniformitit des
Industrieproduktes wird bewuf3f ein Indi-
vidualprodukt gegeniibergestellt. So aber
kommt es auch, dafl zum erstenmal in der
Geschichte des deutschen Kunsthandels die
Nachfrage das Angebot iibersteigt, vor
allem bei Durchschnittsstiicken.

DER SPIEGEL, Mittwoch, 25. Dezember 1957
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Der Hindler verfiigt bei seinen Ein-
kiufen in der Regel nur iber drei Quellen:
Er erwirbt neue Stlicke aus dem Nachlal
eines verstorbenen Sammlers, bei einer
Auktion oder bei seinem Kollegen. Die
guten Claims, in denen sich vor wenigen
Jahrzehnten das Schiirfen als ergiebig er-
wies — etwa die Trodelliden in Italien,
die Schldsser einiger in der Inflation ver-

armter Adliger —, sind ziemlich restlos ’

ausgebeutet. Aus dem Publikum bekommt

der Handler wenig Angebote: Wer glinstig-

kaufen will, gibt seine Stiicke oft zur
Auktion — in der vielfach gerechtfertigten
Annahme, dort Hochstpreise zu erzielen:
Bei 'den Auktionen stromen Sammler und
ein elegantes Publikum zusammen, und die
Gebote treiben die Preise hoch.

Damit bei Auktionen Manipulationen
verhindert werden, die den Kurs zu ver-
steigernder Gegenstidnde allzu ungebiihr-
lich in die Hoéhe treiben, sind bereits’ in
den zwanziger Jahren in Preuflien und an-
deren Lindern Sicherheitsbestimmungen
erlassen worden. Sie verbieten alle Hand-
lungen, die auf eine Tduschung des Biet-
lustigen abzielen, indem etwa

[> die Versteigerung einer bekannten

.‘Sammlung angekiindigt, das Publikum-

aber durch das Hinzufiigen der Buch-
staben ,u. a.“ lUber die Herkunft der
Stiicke im unklaren gelassen wird;

[> ih den Katalogen minderwertige Kunst-
gegenstinde  leichtfertig  namhaften
Kiinstlern zugeschrieben werden;

[> mit Hilfe von Strohméinnern das Preis-
niveau fiir bestimmte Objekte kiinstlich
gehoben oder gesenkt wird.

Solche Bestimmungen bieten zwar einen
gewissen Schutz vor betriigerischen Ma-
chenschaften; sie kéonnen aber keinesfalls
die Uberhitzung kiihlen, zu der es zuweilen
in Auktionssilen kommt. Musterexempel
fur eine solche Massenekstase war die Ver-
duBBerung des Inventars von Schlofi Héhen-
ried am Starnberger See im September
1955. Die einstige Besitzerin, eine elwas
exzentrische Amerikanerin namens Wil-
helmina Busch-Woods, hatte zu Lebzeiten
eine recht sonderbare Ansammlung von
Kunst und Kitsch angehéuft, die nun unter
den Hammer geriet.

Was sich bei der Versteigerung ihrer

.Sammlung abspielte, wurde in der ,Siid-

deutschen Zeitung“ so beschrieben: ,Die
Kunde von der Versteigerung eines garan-
tiert echten SchloBbesitzes ist in alle Win-
kel der Bundesrepublik gedrungén, und
Leute, denen zum Schmuck ihrer repré-
sentativen Wohnstiitte gerade noch ein
Barockengel oder ein Renaissance-Biifett
fehlt, haben sich von {iiberallher zum
Starnberger See aufgemacht ... Aus den
Villenvororten Miinchens ist die vornehme
Welt aufgebrochen, vor allem die Damen.“

. So kam es, daB der Preis fiir Kitsch-Neger
von 2 auf 50 Mark stieg und daB eine Mes-
sing-Hausglocke 250 Mark erbrachte. Bei
drei Berliner Porzellanplatten steigerte ein
Liebhaber noch bis 70 Mark mit, der Zu-
schlag erfolgte bei 1400 Mark. Eine Kinder-
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wiege, mit 500 Mark taxiert, erhielt als
Jetztes Gebot 2450 Mark Zwei Nachtkést-
chen, geschatzt auf 1500 Mark, wurden fir
5800 Mark zugeschlagen. Ein Refektoriums-
tisch brachte es von 1700 auf 6300 Mark,
eine Strahlenmadonna von 300 auf 1700
Mark.

Nicht ein einziges Stiick, das der Auk-
tionator Ruef ausbot, blieb unverkauft.
Was der Hohenried-Auktion einen beson-
ders kuriosen Anstrich gab, war die Tat-
sache, daB die — nicht sehr zahlreichen —
guten Stiicke aus der Busch-Woods-Samm-

lung die-relativ geringsten Preise erbrach-.

ten. Am besten gingen Puppen, kiinstliche
Blumen (sieben Stiick 100 Mark) und Lam-
pen, die aus schmiedeeisernen Friedhofs-
kreuzen gebastelt waren.

Der Nimbus einer SchloBherrin fehlte
zwar, als im vergangenen Monat das In-
ventar des Diisseldorfer Cafés Weitz ver-
auktioniert wurde, das Publikum aber, ,,in
Persianercape und Borsalinohiiten®, so be-
richtete die , Sliddeutsche Zeitung®, trieb
die Offerten in Preisregionen, ,als habe es
gegolten, das antike Inventar eines Flr-
stenschlosses zu ergattern und nicht eine
biirgerliche Kaffeehaus-Ausstattung im
Gelsenkirchener Barock. Die Angebote der
wenigen Besonnenen gingen unter im
Hohngeléichter derer, die dicke Brieftaschen
mitgebracht hatten.“ Im allgemeinen Ge-
tiimmel wurde fiir kleine, gebrauchte
Silbertabletts mehr bezahlt, als neue im
Laden kosten. Ein Messingkasten mit Zier-
pflanzen fand fiir 107 Mark einen Kéufer.
,Als zu guter Letzt die Tiafelung auf-
gerufen wird, will eine Frau wissen: ,Gibt
es das Bild auch dazu?* Leider war es
nicht zu haben; denn es war ein Fresko-
Gemalde.“

Bei so stiirmischer Nachfrage, die sogar
vor den Besteck-Kisten der Caféhauser
nicht haltmacht, ist es kaum verwunder-
lich, daB die Preise innerhalb weniger
Jahre um ein Vielfaches anstiegen. Gleich-
zeitig sind freilich in Frankreich, Italien
und Tirol ganze Filscher-Industrien auf-
gebluht, deren Produkte in der Regel aller-
dings recht verdichtig aussehen, so daf3

-ein Hindler, der solche Mobel anbieten
wurde, Gefahr liefe, mit seiner Kund-
schaft in Konflikt zu geraten. Die Literatur
uber Filscher-Tricks (Behandeln mit Staub
und Schmutz, kiinstlicher Wurmfra8, , Har-
tungsverfahren* fir gepreBtes Holzmehl,

.Herziges G'schau”

Vergoldungen aus Kupfermischungen) wird
dennoch immer umfangreicher.
Smartere Handler finden némlich nichts

dabei, ,restaurierte“ Stiicke auf den Markt -

zu werfen, wobei in extremen Fallen der
erhaltene Sockel einer Vitrine schon als
ausreichende Grundlage angesehen wird,
um den Rest — die Vitrine — zu ,ergin-
zen“, Aus Lehnsesseln werden durch Zer-
schneiden des Gestells und Einfiigen einer
Riicklehne in die beiden echten Seitenteile
Kanapees, aus einer vierschiibigen Kom-
mode, die in der Waagerechten halbiert
wird, entstehen in solchen Werkstétten
zwei Schrinke; Belten werden zerlegt und
zu drei oder vier Exemplaren verarbeitet,
desgleichen Tische, Truhen und Sekretire.

Seridse Firmen machen den Kiufer aller-
dings auf jede noch so kleine Erginzung
eines Schubladenbretts, einer Leiste, eines
Beschlags aufmerksam. Der Kunde erhilt
volle Garantie auf das Mdobel. Kopien und
Imitationen von alten Stlicken, die aus-
driicklich als solche verkauft werden, fiihrt
auch Otto Bernheimer in einer eigenen
Abteilung.

Derartige Imitationen werden meist auf
den Ratschlag von Innenarchitekten an-

Yersteigerung in Schlof3 Hohenried: Eine Kinderwiege fir 2450 Mark

geschafft, die das Heute mit dem Gestern
zu verbinden trachten, Die Erfindungs-
gabe einiger Innenarchitekten respektiert
offenbar keine Grenzen: Obwohl es weder
im 18. noch im 19. Jahrhundert Couch-
tische gegeben hat, werden solche Mdbel
kuhn ,im Stil der Zeit“ mit kurzen Beinen
angefertigt, oder es werden barocke
Biicherregale und Empire-Diplomaten-
schreibtische entworfen.

Spitzenprodukte dieses Unterfangens,
Vergangenes mit Gegenwirtigem zu
mischen und so den Geritschaften von
ehedem zu modischem Nutzen zu verhelfen,
finden sich inzwischen in manchem kost-
bar ausgestatteten Haushalt. Dazu gehoren
etwa die Barockorgel, die als Hausbar ein-
gerichtet wurde, oder die Renaissance-
Truhe, die als stilreine Emballage fiir
Fernsehgerite dient; dazu gehodren ebenso
die Sinften, die =zeitgem#B als aparte
Fernsprechzellen genutzt werden. Aus
rustikalen Kinderwiegen entstehen Blu-
menbehilter, alte MeBgewinder werden
zu Fliigeldecken, gotische Madonnen zu
Biicherstliitzen. Am siebenarmigen Leuch-
ter aus einer Synagoge lassen sich Zigar-
ren anziinden.

Hochkonjunktur haben seit Jahren die
Barockengel, ,Es ist chic®, mokierte sich
der Schriftsteller Erich Pfeiffer-Belli,
»Barockengel zu besitzen, mag die wonnig
verquollene Anatomie dieser Himmlischen
noch so verquer erscheinen. Man mul}
glauben, alle Dorfkirchen und Kapellen
vom Bodensee bis nach Oberbayern, bis
hinein nach Salzburg, Tirol und Kirnten
seien bis auf den letzten und triibsinnig-
sten Engel, den hifBllichsten Seraph, den
plumpsten  Gottesboten  ausgepliindert
worden . . . Er braucht beileibe nicht von
Ignaz Giinther oder Johann Baptist Straub
zu sein, es genugt, daB er ein herziges
G’schau hat, irgendwo rlickwiérts belusti-

gende Rundungen, und — natlirlich —
Griibchen, Griibchen, wohin das Auge
blickt.“

‘In der Tat ist das ,herzige G’schau® fiir
die Preisbildung nicht unwesentlich. Von
der Minchner Antiquitdten-Messe liel sich
die ,Frankfurter Allgemeine“ berichten:
»Bildnisse entziickender junger Midchen
im Geschmack des Dixhuitiéme (des
18. Jahrhunderts) sind Trumpf. Das Bild-
nis eines Greises mufl schon von Holbein
sein, um sich zu verkaufen.®

Es gibt regionale Unterschiede des Kiufer-
geschmacks: Alte englische Mobel etwa, die
in Norddeutschland begehrt werden, sind
in Siiddeutschland schwerer abzusetzen,
umgekehrt ist die Invasion der Barockengel
im Norden weniger splirbar. Zudem wird
nicht alles gleich hoch bewertet, nur weil
es alt ist. Das Barock erzielt heute viel
hohere Kurse als etwa das Biedermeier.

»~Wahrscheinlich einfach zu birgerlich®.
so kommentiert der Antiquitidtenhidndler
Johann Keller. ,Das Biedermeier war halt
eine arme Zeit, und die Mébel sind ent-
sprechend wenig dekorativ ausgefallen.”
So kostet ein Barock-Raum heute das Viel-
fache eines Biedermeier-Zimmers gleicher
Grée. Otto Bernheimers Maria-Theresia-~
Fauteuils — 90 000 Mark das halbe Dutzend
—- sind noch ldngst nicht das Teuerste, was
auf dem Markt feilgeboten wird.

Der Verbandschef des deutschen Anti-
quitdtenhandels, Otto Bernheimer, be-
obachtet die kostspieligen Neigungen des
Publikums, die aufs angenehmste in seinen
Konten zu Buch schlagen, mit kithlem In-
teresse. Wie er, so sind die meisten Kunst-
und Antiquitdtenhidndler davon iliberzeucgt,
daB die Mode, sozusagen mit Goldschnitt
zu wohnen, noch lange andauern werde.
Dr. Gustl Bohler dagegen, Inhaber einer
der gréBten Firmen der Branche, ist dessen
nicht so sicher: . Ich glaube®, sast er. .die
Leute werden die Schnorkel eines “Tages
tber haben.“
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