schen Spezialuntersuchung fiir not-
wendig. Besitzen sie selbst eine
Raéntgeneinrichtung, rontgen sie re-
gelmiBig 15 Prozent ihrer Kiienten.
Neu niedergelassene Internisten mit
besonders gut ausgestatteten Pra-
xen setzen sogar 30 bis 60 Prozent
ihrer Patienten Rdntgenstrahlen
aus.

[> Kinderidrzte ohne Rontgenappara-
tur schicken normalerweise nur
5 Prozent ihrer Patienten zum
Rontgen. Doch genau von jenem
Tage an, da sie einen Réntgenappa-
rat aufgestellt haben, schnellen die
»unumginglich nétigen* Rontgen-
untersuchungen plétzlich aof 25
Prozent hoch.

[> Fiir jeden Gyniikologen ist die An-
schaffung eines Mammomaten,
eines Spezialrdntgengerits zur Un-
tersuchung  der weiblichen Brust
auf Krebs, im Grunde dkonomisch
ohne Sinn. Denn nur bei fiinf Pro-
zent seiner Patientinnen insgesamt,
hichstens bei 10 bis 20 Prozent
der sogenannten Risikogruppen ist
eine Brust-Aufnahme pro Jahr me-
dizinisch indiziert. Doch westdeut-
sche Frauendrzte, die einen Mam-
momaten ihr eigen nennen, setzen
ihn durchschnittlich bei jeder zwei-
ten Patientin regelmiBig, tcilweise
sogar mehrmals im Jahr, ein.

Resiimee des Wuppertaler Fachra-
diologen Manfred Hettasch: ,Réntgen
ist zur Brotmaschine geworden.

Nachdem sie dieser Entwicklung
jahretang kaum Beachtung gezollt hat-
te, will die ehrwiirdige Deutsche Rént-
gengesellschaft den durch die ,,Teil-
Radiologen“ ausgeldsten Niedergang
ihres Fachgebietes nun bremsen.

»Das vermehrtie Angebot an kosten-
anfwendigen Réntgeneinrichtungen bei
einer Vielzahi niedergelassener Arzte®,
stelite die DRG auf ihrem letzten wis-
senschaftlichen XongreB in Miinster
fest, , fiihrt auch bei bester Absicht not-
wendigerweise zu einer Erhéhung der
Zah! der Réntgenuntersuchungen.”

Dies ist nach Ansicht der Rontgen-
Spezialisten aber nicht nur wegen der
automatisch damit  zunehmenden
Strahlenbelastung der Bevdlkerung
wunerwiinscht“: ,,Es steht auch in er-
heblichem Widerspruch zu den Bemii-
hungen um eine Kostendimpfung.“

Das ,, Tolerieren ungeniigender Qua-
litat” (Professor Frik) will die DRG
deshalb nicht linger mitmachen. Unter
Leitung des Miinchner Ordinarius fiir
Radiologie, Professor Josef Lissner,
setzte sie einen Ausschuf ein, der Qua-
lititskriterien fiir die Rontgendiagno-
stik erarbeiten soll. Nur durch eine
»Kontrolle der Qualitit der Rintgen-
untersuchungen”, gleichgiiltig ob sie
von Fachradiologen oder ,sonstigen
rontgenologisch titigen Arzten" vorge-
nommen wiirde, sei ,ein gleichmiBiger
Qualititsstandard® und endlich eine
~Wirtschaftlichkeit der Réntgendia-
gnostik® (Professor Frik) zu erreichen.
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VERLAGE
Vor Angst biflig

Ein verlegerisches Abenteuer, das
kaum ein Kenner fiir machbar gehal-
ten hiitte, unternimmt der Zweitau-
sendeins-Versand: ,Die Fackel“ von
Karl Kraus zum Billig-Preis.

Urspriinglich bestimmt,

in einigen

hundert Exemplaren in die Provinz
zu flattern, muBte das Broschiirchen®,
so wunderte sich ein Zeitgenosse, ,in
wenigen Tagen in Zehntausenden von
Exemplaren nachgedruckt werden, ™

nFackel“-Herausgeher Kraus
Mehr zitiert als gelesen

L MEANAVE Gy

ARG Knavs, VS

Kraus-Zeitschrift ,Die Fackel”
Vom Ladenhiiter zum Bestseller?

Der Sensationserfolg war ein diinnes
rotes Heftchen mit 32 Seiten und dem
in wolkigem Fugendstil #lustrierten Ti-
tel ,,Die Fackel®, kostete 1899 in Wien
10 Kreuzer und wurde herausgegeben
von einemn gewissen Karl Kraus.

Als 37 Jahre spiiter, nach fast 30 000
»Fackel“-Seiten, die letzte {922.) Num-
mer erscheint, sind die kleinformatigen
Hefte lingst in die Eiteraturgeschichte
eingegangen. Kraus, der ab 1911 alle
Beitrige allein schreibt, kiimpft darin
— e¢in einsamer Besessener, ein pedan-
tischer Purist und pathetischer Polemi-
ker von hdochsten satirischen Graden —
auf lingst verlorenem Posten gegen
den ,Untergang der Welt durch
schwarze Magie“, gegen die Phrasen
der Presse und der Literatur, gegen
Maximilian Harden und Alfred Kerr,
gegen MNationalisten und Militaristen.

Das monumentale Lebenswerk (,,Die
Fackel ist keine Zeitung, sondern ein
periedischer Vorabdruck aus Bii-
chern®) wurde stets mehr zitiert als ge-
lesen. Als der Késel-Verlag von 1968
an einen Reprint der auf dem antiqua-
rischen Markt héchst rar und teuer ge-
wordenen Zeitschrift beginnt, findet er
(bei einem Gesamtpreis von 3400
Mark) kaum 200 Kiufer; eine auf 1480
Mark verbilligte Paperbackausgabe
lockt auch nicht mehr Kraus-Fans an
die Kassen.

Doch in diesem Herbst nun soll der
gewichtige Ladenhiiter zum Bestseller
werden: Der Frankfurter 2001-Ver-
sand (Eigendefinition: ,klein und
merkwiirdig®) hat die ,,Fackel“-Rechte
gekauft, und zwar gleich fiir eine ga-
rantierte Auflage von 10 000 Exempla-
ren.

~Wir pokern da natlirtich auch e¢in
biichen*, gibt 2001-Geschifisfiihrer
Lutz Reinecke zu, ,,und die Angst, daBl
da was schiefgeht, macht das jetzt bei
uns so billig.” In zwalf Diinndruckbin-
den kostet der Frankfurter ,Fackel“-
Reprint nur noch ein Zehntel der
40biindigen Kosel-Edition -— 148
Mark.

Reinecke war auf die volumindse
Kraus-Streitschrift  verlegerisch  auf-
merksam geworden bei Uwe Nettel-
beck, der iber den 2001-Versand sein
Ein-Mann-Periodikum ,,Die Republik®
vertreibt — eine bis ins Typographi-
sche  nachempfundene  Kleinkaro-
~Fackel” (SPIEGEL 42/1976), deren
Vorbild der getreue Jiinger natiirlich
im Biicherschrank hochhilt.

Die neuen Kraus-Verleger klotzen
jetzt mit Hustriertenwerbung fiir ,.an-
ndhernd 100000 Mark* und ,ver-
trauen auch ein biBchen anf unseren
Kundenstamm*: so auf die Kiufer ih-
res erfolgreichen ,,Kursbuch“-Reprints
und die enorme Anzahl von 59 000 Be-
ziehern eines ,, Akzente“-Nachdrucks
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(12 000 Seiten anspruchsvoller Litera-
turzeitschrift fiir 49,90 Mark).

In Miinchen, wo der vernehmlich
theologisch  orientierte Kiosel-Verlag
seit 25 Jahren das Kraus-Werk betreut
und immer noch auf der Mehrzahl sei-
ner teureren ,,Fackel“-Reprints sitzt,
Huflert sich Vertriebschef Dieter Am-
man, 39, cher philosophisch: ,.80 zehn
Exemplare jihrlich verkaufen wir im-
mer noch. Und was wir sonst haben,
lassen wir liegen — wer weiB denn, ob
die 200t-Ausgabe nicht in zehn Jahren
lingst vergessen ist.”

HOTELS

Erbsensuppe mit Sekt

Mit einer erfolgreichen Mischung aus

eigenwilliger Architektur und Service-

Gags sind die amerikanischen Hyatt-

Hotels in der Luxuskiasse weltweit

:’ur expansivsten Hotelkette gewor-
an,

as Anziinden einer Zigarre zele-

briert eine chinesische Schénheit
wie einen balinesischen Tempeltanz,
der Cognac wird bereitet, als experi-
mentiere da ein kulinarischer Caglio-
stro, und zum Kaffee wird in wabern-
den Nebelwolken eine besondere Art
von Aladins Wunderlampe serviert —
Schokoladenpratinen awf dampfendem
Trockeneis.

»Wir produzicren hier”, sagt im
Hyatt Regency Hotel in Hongkong der
deutsche Kiichenchef Bob Hauser, ,,die
meisten Gimmicks der Welt.

Hauser ist zustiindig fiir die Kiichen-
kiinste in allen ferndstlichen Hotels der
Kette, insbesondere in deren jeweiligen
Spifzen-Restaurants namens ,Hugo's*,
wo Lunch und Dinner wahrhaftig mit
barocker Theatralik inszeniert werden:

Zeremonids werden den Damen Ro-
sen tiberreicht, Musikanten in farbigen
Phantasickostiimen ziechen mit schmel-
zenden Melodien von Tisch zu Tisch;
in goldenem Geschirr prangt kunstvoll
Geschnitztes; zu BHiten geformte To-
maten, Mohrrilben wic Palmblétter, die
Butter modelliert zu R&schen, Melonen
zu Skulpturen; es gibt sogar Erbsensup-
pe, aber nur ,with a touch of cham-
pagne®,

Mit derlei Schaveffekten sind die
amerikanischen Hyatt-Hotels in knapp
15 Jahren zur erfolgreichsten und ex-
pansivsten Hotel-Keite der Welt ge-
worden: Zu den iiber 50 Hyaits in den
USA kamen, iiber eine erst Ende 1969
gegriindete  ,Hyatt International”-
Tochter, binnen sieben Jahren 20 Ho-
tels im Ausland — in Fernost, Mittel-
ost, Karibik, Mexiko, Kanada und, erst
im letzten Jahr, auch ein erstes In
Europa, in Briissel.

~Bei Hilton hatten wir zehn Jahre
nach Griindung drei Hotels”, sagt
Hyatts Nah- und Fernost-Bol} Brian J.
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Myatt-Hotel in Atlanta*: Vogelgezwitscher in hingenden Girten

Bryce, selbst ein ehemaliger Hilton-
Manager, ,,bet Hyatt International ha-
ben wir 20 Hiuser in sieben Jahren —
und die ndchsten Jahre werden erst
recht explosiv.”

Hyatt-Hotels entstchen derzeit in
Seoul und Surabaja, Kaire und Kuweit,
auf Taiwan und Penang, in arabischen
Emiraten, in Nizza und auf den Sey-
chellen, wo Peter Sellers und Ex-Beatle
Harrison als Finanziers und Bauherren
wirken.

Denn Hyait ist heute, wie auch die
klassischen arerikanischen Hotelket-
ten Sheraton, Intercontinental und Hil-
ton, eine reine Management-Gesell-
schaft: Sie bewirtschaftet H#user, die
andere fiir sie bauen. Sie leiht dafiir
gern ihre Architekten aus, investiert jhr
Know-how und ist dafilr an Umsatz
und Gewinn prozentual beteiligt.

Griinder des Betten-Imperiums {(iber
350000 in den USA; im Ausland 15 000
und weitere 10 000 im Bau) ist die pu-
blicityscheue  Chicagoer Rechtsan-
waltsfamilie Pritzker, der Stahlhiitten,
ein paar Fabriken und das Frauenma-
gazin , McCalls* gehren.

Anfang der sechziger Jahre hatten
die Pritzkers in Kalifornien eine Reihe

* QOben rechts cine der Aufzugskabinen.

von Motels und Mittelklassehotels in
Airportnihe zusammengekauft, ohne
damit besonders aufzufallen. Doch
dann, 1967, erwarb der vierschrdtige
Pritzker-Junior Donald, damais 34, fiir
18,9 Millionen Dollar das monumenta-
le 2000-Betten-Hotef Regency in At-
lanta und enterte damit die Luxusklas-
se. ,,Unsere Erfahrung mit dieser Art
von Hotels war damals®, so heiBt es
heute im Pritzker-Clan, ,,dafl wir gele-
gentlich mal in 50 einem geschlafen hat-
ten.”

Die Hotelmanager mit mehr Erfah-
rung, die von Hilton und Sheraton, hat-
ten sich denn auch fiir den 24stckigen
Neubau in Atlanta nicht ernsthaft zu
interessieren vermocht: Sie nahmen
AnstoB an der scheinbar wenig Skono-
mischen und funktionalen Bauweise,
mit der Architekt John C. Portman ge-
gen alle Regeln modernen Hotelbaus
verstofien hatte.

Portman hatte die Zimmer um eine
70 Meter hohe Afrium-Lobby herum-
gruppiert, in der offene Restaurants,
Biume und Wasserfille eine artifizielle
Outdoor-Atmosphiire  verbreiten; an
den Winden schnurren gliserne Auf-
zugsgondeln empor,

Die Pritzkers erkannten die Show-
Werte des Portman-Baus richtig und



