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US-Soldaten im Golfkrieg (1991): Die Waffenschmieden der Welt hofften auf neue Auftrige

220 Millionen fiir die Berater

Verschwiegene Vermittler, dunkle Kanile und gigantische Schmiergelder sollen der
Riistungsfirma Thyssen Henschel geholfen haben, den Verkauf von Panzern an Saudi-Arabien ein-
zufddeln — und den Widerstand deutscher Politiker gegen das Geschift zu iiberwinden.

uch schlechte Nachrichten konnen
Agut fiir das Geschift sein. Als der

Irak Anfang August 1990 in Kuweit
einmarschierte und am 17. Januar 1991
schlieBlich der Golfkrieg ausbrach, war
klar, dass den Waffenschmieden die-
ser Welt wieder neue Auftrage ins Haus
standen.

Das deutsche Riistungsunternehmen
Thyssen Henschel wollte sich diese Ge-
legenheit nicht entgehen lassen. Sein
Vorstandsmitglied Jirgen MaBmann
schickte deshalb am 22. August 1990 ei-
nen Brief an den saudi-arabischen Ver-
teidigungsminister Prinz Sultan Ibn
Abd al-Asis, um ihm ,,Thyssen Hen-
schel vorzustellen*“. Das damalige Kas-
seler Tochterunternehmen der Thyssen
Industrie AG gehorte zu den fithren-
den Riistungsbetrieben des Landes.

Das passende Produkt hatte Maf3-
mann auch im Angebot - ein Panzer-
fahrzeug namens ,,Fuchs“, das auch
zum Aufspiiren atomarer, biologischer

und chemischer Kampfstoffe dient. Natiir-
lich vergall der Manager nicht, ,,Ihre Ko-
nigliche Hoheit“ darauf hinzuweisen, dass
Thyssen bereits Fuchs-Panzer an die U. S.
Army verkauft habe: ,Die beiliegende
Fuchs-Broschiire* beschreibe das erfolg-
reiche Modell ausfiithrlich. Bei Interesse,
lie Mallmann den Verteidigungsminister

b4 M
Panzer-Verkdaufer MaBmann (l.), Geschaftspartner*
Passendes Produkt im Angebot

wissen, ,,wiirden wir Thnen gerne weitere
Informationen zusammenstellen“.

Tatséchlich verkaufte Thyssen Henschel
im Friithjahr 1991 36 Fuchs-Panzerfahrzeu-
ge an Saudi-Arabien. Doch das blendende
Geschift von damals ist heute auf dem bes-
ten Weg, sich zu einer Staatsaffire auszu-
weiten: Unter dem Aktenzeichen 502 Js
127135/95 ermittelt seit viereinhalb Jah-
ren die Staatsanwaltschaft Augsburg die
Hintergriinde des Waffen-Deals. Es geht
um den Verdacht der Untreue, Steuer-
hinterziehung und Bestechung bis in
die Reihen der damaligen Bundesminis-
terien.

Die Augsburger Ermittler glauben,
dass ein Netzwerk aus diskreten Ver-
mittlern, gierigen Managern und emp-
fianglichen Politikern — und Geld, viel
Geld — das Geschift beforderten. Ober-

M. DARCHINGER

* Der saudische General Abdullah al-Scheich bei
einer Panzer-Présentation in Hangelar am 30. April
1986.
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staatsanwalt Reinhard Nemetz hatte des-
halb sogar einen Haftbefehl gegen den
fritheren CDU-Schatzmeister Walther Leis-
ler Kiep ausgestellt, der jedoch — gegen
Zahlung einer Kaution von 500000 Mark —
auller Kraft gesetzt wurde.

Das Geschift, das Thyssen Henschel An-
fang der neunziger Jahre abwickelte, war
jedenfalls bemerkenswert: Von den 446
Millionen Mark, die Thyssen fiir den Pan-
zer-Deal von den Saudis kassierte, flossen
insgesamt rund 220 Millionen Mark als Pro-
visionen oder ,,niitzliche Aufwendungen®,
wie Schmiergelder jahrzehntelang im Steu-
er-Deutsch genannt wurden, vor allem auf
die Konten auslédndischer Briefkastenfir-
men. Ein Teil, so der Verdacht, wurde mog-
licherweise zuriick nach Deutschland ge-
schleust.

Mittlerweile ldsst sich die
,,Operation Fuchs* nachzeichnen.
Wichtige Rollen in dem Stiick
spielen: der Thyssen-Manager
Jirgen MaBmann, der mit Bera-
tern horrende Provisionen ausge-
handelt und dabei selbst mehr als
vier Millionen Mark dafiir kas-
siert haben soll; der ehemalige
Staatssekretdar Holger Pfahls, der
fiir 3,8 Millionen Mark im Vertei-
digungsministerium die Wider-
stande gegen das Panzer-Geschéft
aus dem Weg gerdumt haben soll;
und der bayerische Geschafts-
mann Karlheinz Schreiber, der
die Millionen an deutsche Politi-
ker und zwei Thyssen-Manager
verteilt haben soll.

Alle Beschuldigten in dem Ver-
fahren bestreiten die Vorwiirfe
der Augsburger Staatsanwalt-
schaft vehement.

Ihren Anfang nahm die Affire
im Frithjahr 1990. Zuvor hatte
Thyssen Henschel Fuchs-Panzer
an die U. S. Army verkauft, gegen
das Gebot und die Lobby ame-
rikanischer Riistungshersteller.

Nun sollte das Panzerfahrzeug mit Thyssen-ZentraIe in Dusseldorf Erfolgrezche Waffen Tochter

Hinweis auf den Verkaufserfolg in
den USA auch in anderen Lin-
dern vermarktet werden, insbe-
sondere in der Golfregion.

Dem angestrebten Geschifts-
erfolg im arabischen Raum stand
das deutsche Kriegswaffenkon-
trollgesetz entgegen, das Riis-
tungsexporte in Krisengebiete
wie den arabischen Golf unter-
sagt. Doch mit dem Uberfall des
Irak auf Kuweit im Sommer 1990
und dem Eingreifen einer Allianz
unter Fihrung der Amerikaner
sahen die Henschel-Manager ihre
Chance, dennoch mit den Olstaa-
ten ins Geschéft zu kommen.

Vor allem Saudi-Arabien, da-

darunter

Thyssen Industrie

potenzieller Kunde. Fortan sollte MaR3-
mann, im Vorstand zustidndig fiir Wehr-
technik, mit seinem Vertriebsmanager Jorg
Biihler, der nicht von dem Ermittlungsver-
fahren betroffen ist, die Kontakte zu di-
versen Vermittlern koordinieren.

Dass im Mittel-
punkt von solchen
,Marketing-An-
strengungen“  bei
Riistungsgeschiften
nicht unbedingt das

Dem angestrebten
Geschift stand ein deut-
sches Gesetz entgegen

er sich erstmals mit dem Fuchs-Projekt be-
fasst, so der Manager, ,,der Kanal, das heift
die Verbindung zu Herrn Kaschoggi, kam
jedoch nicht zum Tragen“.

Biihlers Verbindung zu dem bekannten
Waffenhdndler blieb zwar fruchtlos, da-
fiir waren die Be-
mithungen seines
Kollegen Maflmann
umso erfolgreicher.
Bereits am 26. und
27. Juni 1990 traf der

Verschicken ~ von

Prospektmaterial an ,,Konigliche Hohei-
ten“ steht, sondern tragfihige Verbindun-
gen zu einschldgigen Waffenhdndlern und
Vermittlern, wird deutlich aus Biihlers Zeu-
genaussage gegeniiber der Augsburger
Staatsanwaltschaft. Im August 1990 habe

Der Thyssen-Konzern im Geschaftsjahr 1990/91

Investitionsgiiter Handel und
und Verarbeitung Dienstleistungen

11,3 15,3
Umsatze™ in Mrd. Mark
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Wiilfrather Gruppe

Manager in Paris
den Geschiftsmann Mansour Ojjeh, um
die Moglichkeiten von Fuchs-Exporten
nach Saudi-Arabien auszuloten.

Der saudische Staatsbiirger ist einer der
reichsten Ménner der Welt. Die Ojjeh-Fa-
milie kontrolliert die internationale TAG-
Gruppe, Geschéftsmann Mansour
Ojjeh selbst ist Miteigentiimer des
Formel-1-Stalls Mercedes-McLa-
ren und verfiigt tiber alle Status-
symbole des Jet-Set wie Luxus-
jacht, private Diisenjets, Woh-
nungen und Héauser in Paris oder
Marbella.

Zugleich steht die Familie in
dem Ruf, bei der Anbahnung von
Geschiften mit Saudi-Arabien
iiber beste Beziehungen zu ver-
fiigen. Sein 1991 verstorbener Va-
ter Akram Ojjeh, ein gebiirtiger
Syrer, kniipfte seit Anfang der
siebziger Jahre Wirtschaftskon-
takte fiir die saudische Regierung,
sie fithrten auf dem Hohepunkt
der Olkrise zu einem Vertrag mit
Frankreich tiber den Verkauf pe-
trochemischer Produkte und Waf-
fen. Spéter vertrat Vater Ojjeh
franzosische Riistungsfirmen ex-
klusiv in dem Konigreich. Zum
Dank fiir seine Verdienste biir-
gerten die Saudis ihn ein.

Der Manager muss das Ge-
spriach mit Ojjeh in Paris als viel
versprechend angesehen haben.
Und von Beginn an wird deutlich,
wie filigran, undurchsichtig und
komplex das Beziehungsgeflecht
angelegt wurde, iiber das spater
dreistellige = Millionenbetrage
flieBen sollten.

Als die Augsburger Ermittler
Malmanns Biiro durchsuchten,
fanden sie heraus, dass der offizi-
elle Thyssen-Brief an den saudi-
schen Verteidigungsminister vom
22. August 1990 auch direkt an
eine franzosische Nummer und
an eine Firma in Miinchen gefaxt
wurde.

Geschéftsfiithrer dieses Unter-
nehmens war Hermann P.*; sei-
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1 b I 1 irk 0.65 * Die abgekiirzten Namen sind der Redak-
mals neben Israel am starksten Y *inkl. Binnenumstze tion bekannt, werden aus juristischen Griin-
durch den Irak bedroht, galt als den derzeit aber nicht genannt.
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Saudischer Verteidigungsminister Abd al-Asis
»Bei Interesse weitere Informationen“

nem Unternehmen gehorten frither Antei-
le an einem Zuliefererwerk fiir den Fuchs-
Panzer. Zum damaligen Zeitpunkt stand P.
zudem in Geschéiftsverbindung mit der
Ojjeh-Gruppe. Fortan sollte sich Mamann
immer wieder mit ihm treffen, wenn Be-
lange der Ojjeh-Familie beriithrt waren.

Umso erstaunlicher ist, dass Mafmann
in jenen Wochen angeblich daran arbeite-
te, eine weitere Verbindung nach Saudi-
Arabien aufzubauen. Am 7. September be-
suchte der umtriebige Manager das Unter-
nehmen Bayerische Bitumen-Chemie
(BBC) im oberbayerischen Kaufering. Des-
sen Inhaber kannte er bereits seit Mitte
der achtziger Jahre — sein Name: Karlheinz
Schreiber.

Damals, 1985, bemiihte sich Thyssen
Henschel um den Bau einer Riistungsfa-
brik in Kanada, Schreiber vermittelte. Als
das so genannte Bearhead-Projekt schei-
terte, kassierte Schreiber dennoch Millio-
nen. Noch heute ermitteln Staatsanwilte in
Augsburg und Kanada unter anderem we-
gen Bestechungsvorwiirfen auch gegen ka-
nadische Politiker in diesem und in ande-
ren Geschéften.

Und nun sollte Schreiber bei dem ge-
planten Panzer-Deal wieder seine Kontak-
te spielen lassen. In den Rdumen der BBC
will MaBmann damals neben Schreiber
auch ,,Représentan-
ten aus Saudi-Arabi-
en‘ getroffen haben,
wie er am 11. Sep-
tember 1990 in ei-
nem internen Ver-

Ein Vertrag war nicht
notig, ein Vermerk geniigte
— und die Millionen flossen

niemand bei Thyssen einen Vertrag. Als am
9. Oktober eine Rechnung der BBC tiber
1,35 Millionen Mark einging, reichte weni-
ge Tage spater ein weiterer MalBmann-Ver-
merk, um die Zahlung auszulosen: Man
habe zwischenzeitlich eine Einladung er-
halten und sei bereits zu ersten Ge-
sprachen in Saudi-Arabien gewesen. Damit
seien die ,,Bedingungen fiir die Zahlung
der Provision erfiillt“. Dieser Rechnungs-
betrag, notierte der Manager, ,,sollte um-
gehend angewiesen werden®.

Tatséchlich war das Geschéft mittler-
weile ins Rollen gekommen — und dennoch
haftet dem Vermerk ein Schonheitsfehler
an: Alle Kontakte liefen augenscheinlich
iber die Ojjeh-Verbindung, eine Beneli-
sen-Gruppe taucht einzig in dem MaQ3-
mann-Vermerk auf.

Als Thyssen 1996, aufgeschreckt durch
die staatsanwaltlichen Ermittlungen, inter-
ne Nachforschungen anstellte, bot Mal3-
mann intern eine eigenwillige Erkldrung

an: Er habe nicht ausschliefen kon-
nen, dass zwischen den bei-

2

e 1991 4 den Gruppen Verbindungen

£ *0mo  bestanden hitten. Daher seien

Get. 199 ™ 20,0 45, die 1,35 Millionen Mark ge-
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Thyssen-Zahlungen
Viel, viel Geld

Bekannten von ihm, ,,reichen, einflussrei-
chen Arabern“, beisammen gesessen, um
die Moglichkeiten eines solchen Geschifts
zu besprechen.

Man habe ihm versichert, so MaSmann
weiter, die Saudis seien in der Lage, eine
schriftliche Einladu ng fiir eine Présenta-
tion in Riad und die
Aufforderung der
Abgabe eines Ange-
botes zu erreichen.
,Fir diese Dienste

.. wurde eine Pro-

merk notierte. Wer
diese Vertreter einer so genannten Beneli-
sen-Gruppe gewesen sein sollen, ist bis
heute nicht bekannt.

Der Geschaftsmann Schreiber bestitigt
das Treffen. In Kaufering hétte man mit

vision von 1,35 Mil-
lionen Mark Netto gefordert.* Er hielt fest:
,Eine schriftliche Vereinbarung hierzu
wurde nicht erstellt.

MaBmanns Wort geniigte. Trotz der er-
heblichen Summe forderte anscheinend

dungsmann, erhielt Thyssen Hen-
schel am 26. September 1990 ein
Schreiben des saudischen Verteidi-
gungsministeriums. Darin lud Bri-
gadegeneral Abd al-Asis Al Hussein
ein technisches Team nach Riad ein
>4 und bat um ein Angebot iiber zehn
---- Spiirpanzer Fuchs nebst Ersatzteilen,
Logistik und Ausbildung der Mann-
schaften.

Noch am selben Tag erstellte die

Kalkulationsabteilung eine erste iiber-
schldgige Rechnung: Danach kostet die
Umriistung von zehn Fuchs-Panzern aus
Bundeswehrbestdnden inklusive des
Baus von Ersatzfahrzeugen und einiger
Sonderkosten 29,5 Millionen Mark — ein
Schnéppchenpreis.

In den letzten Tagen des September 1990
war somit die Biihne fiir den ersten Akt der
,»Operation Fuchs“ gerichtet: Mit dem
Brief des saudischen Verteidigungsminis-
teriums konnte Thyssen Henschel nun of-
fizielle Verhandlungen iiber den Verkauf
von Fuchs-Panzern anbahnen. Und Mal3-
mann hatte seine Kontakte aktiviert, die
echte oder vermeintliche Hilfe zum Gelin-
gen des Auftrags leisten konnten.

Am Ende zahlten die Saudis fiir 36
Fuchs-Fahrzeuge in unterschiedlichen Ver-
sionen 446 Millionen Mark — allein 220 Mil-
lionen Mark fiir Beraterhonorare und Pro-
visionen. Fiir Thyssen schien es selbstver-
standlich, dass solche GroRauftridge ohne

c

verdeckte Zahlungen nicht moglich sind. Es
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Vermittler Ojjeh*: Beste Beziehungen in Saudi-Arabien

sei doch allgemein bekannt, erklarte der
Thyssen-Justiziar Wolfgang Pigorsch den
Staatsanwilten, ,,dass bei Geschiften die-
ser Art Vermittlungsprovisionen gezahlt
werden“. Provisionen dieser GroBenord-
nung aber diirften selbst im Waffengeschaft
ungewohnlich sein.

In jenen Tagen trieb die Thyssen-Mana-
ger weniger die Frage um, wer noch
alles an dem Geschidft verdiente. Ihr
Interesse galt offenbar allein dem Ver-
schleiern solcher Zahlungen. Denn nach
saudischem Recht sind Vermittlungs-
leistungen im Zusammenhang mit Waf-
fenlieferungen bei Strafe verboten. Ge-
zahlte Provisionen konnen vom Auftrags-
wert abgezogen werden. Werden gar sau-
dische Regierungsangestellte oder Offi-
zielle bestochen, wird der Vertrag ge-
kiindigt und das Unternehmen von der
Lieferantenliste gestrichen.

Letztlich habe man vor der Frage ge-
standen, erklarte Pigorsch den Ermittlern,
auf den Auftrag zu verzichten oder zu

Als das Geld eingegangen
war, hauchte die
Firma ihr Leben aus

riskieren, vom saudischen Staat in An-
spruch genommen zu werden. Damals
habe man dringend Auftrige ben6tigt und
sei deshalb das Risiko eingegangen, habe
aber gleichzeitig versucht, es ,,zu mini-
mieren®.

Das Verfahren, das am Ende der Uber
legungen stand, war konspirativ und
trickreich. Zuerst schloss Thyssen Henschel
mit ihren Beratern so genannte Consul-

* Mit Sarah Ferguson beim Grofen Preis von Monaco im
Mai.

ting-Vertrdge, die den wahren Geschafts-
grund benannten. Die heiklen Dokumen-
te wurden allerdings ,,nicht im Hause breit
verteilt“, so Pigorsch.

Im Gegenteil: Die Geheimvertrdge wur-
den in einem Schlieffach des Schweizeri-
schen Bankvereins am Paradeplatz in
Ziirich hinterlegt, zu dem nur beide Par-
teien gemeinsam Zugang hatten.

Waffenhandler Kaschoggi, Ehefrau
»Der Kanal kam nicht zum Tragen“

GROMIK / SIPA PRESS

In der Zwischenzeit tiiftelten die Mana-
ger an offiziellen Papieren, um die saudi-
sche Klausel zu umgehen, und verfielen
dabei auf das ,, Konzept Marketing-Ver-
trag® (Pigorsch). Oberstes Ziel war es, alle
Hinweise auf einen Zusammenhang mit
dem Panzer-Geschift zu tilgen: Statt mit
Thyssen Henschel bereiteten sie PR-Ver-
trige mit der Muttergesellschaft Thyssen
Industrie AG (TT) in Essen vor. Danach soll-
ten sich die Berater nicht mehr um Auf-
trage mit dem saudischen Verteidigungs-
ministerium bemiihen, sondern in der
Golfregion ganz allgemein; und zwar fiir
die gesamte Palette der TI-Produkte. Auch
der zeitliche Zusammenhang wurde ge-
tilgt. Unterschrieben werden sollten die
Vertréige offiziell erst nach Abschluss des
Liefervertrages fiir die Fuchs-Panzerfahr-
zeuge.

Als die Marketing-Vertrage endlich auf-
gesetzt werden konnten, sollten sich die
Vertreter von Thyssen und den Beraterfir-
men nach Zirich aufmachen, um gemein-
sam die justiziablen Consulting-Vertrage
aus dem SchlieBfach zu nehmen und zu
vernichten. Doch die Aktion lief anschei-
nend nicht reibungslos: Ein Exemplar blieb
iibrig, es liegt heute in den Akten der
Staatsanwaltschalft.

Zumindest Mafmann hatte das Papier
unterschrieben, kurz bevor er am 28. Sep-
tember 1990 mit einer kleinen Delegation
nach Riad aufbrach, um dem saudischen
Verteidigungsministerium den
Fuchs-Panzer zu présentieren.
Vertragspartner ist eine Oves-
sim Corporation. Die 1989
gegriindete Briefkastenfirma
hatte ihren Sitz in Panama
City und Direktoren mit
Wohnsitz Schweiz. Als alle
Zahlungen 1994 geleistet wa-
ren, hauchte sie ihr Leben
aus. Ubereinstimmend ver-
muteten intern Thyssen-Mit-
arbeiter spéter die Firma in
der Einflusssphére der Ojjeh-
Gruppe.

Fiir ein Jahr sollte nun das
Unternehmen Ovessim — laut
dem Vertrag — Berater von
Thyssen Henschel beim ge-
planten Verkauf der Fuchs-
Panzerfahrzeuge an das sau-
dische Verteidigungsministe-
rium sein. Als Honorar wur-
den 27 Prozent des gesamten
Auftragswertes vereinbart.
Streitigkeiten sollten nach
englischem Recht entschieden
werden, der Vertrag selbst
war strengstens geheim zu
halten.

Wie wichtig bei solchen Ge-
schiften die Verbindung von
richtigen Kontakten und
groBem Geld sein kann, be-
wies schon der erste Besuch in

REUTERS
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Vermittler Schreiber: Wurden die Millionen zuriick nach Deutschland geschleust?

Riad: Denn die saudischen Generile for-
derten von Mafmann und seinen Kollegen
eine Vorfithrung des Panzerfahrzeugs. Und
so soll Maffmann am 4. Oktober 1990 in ei-
nem Brief einen ehemaligen amerikani-
schen General gebeten haben zu priifen, ob
nicht die US-Streitkréfte eine solche De-
monstration fiir Thyssen durchfithren
konnten. Eine saudische Delegation nach
Deutschland einladen wollte man wohl lie-
ber nicht.

Der Vorsto§ des Managers hatte schnel-
len Erfolg. Bereits am 19. Oktober konnten
sich die saudischen Generile auf dem ame-
rikanischen  Militérstiitz-
punkt in Dhahran einen ei-
genen Eindruck von der
Leistungsfahigkeit des deut-
schen Riistungsgutes in Ak-
tion machen. Zwischen Ende
1992 und Anfang 1995 iiber-
wies Thyssen rund eine Mil-
lion Mark an den ehemali-
gen General.

In der Zwischenzeit stie-
gen die Kosten fiir die
Fuchs-Panzer kraftig. Am
8. Oktober belief sich die
Kalkulation fiir die Neufer-
tigung und Umriistung von
zehn Panzern plus Logistik
bereits auf tiber 115 Millio-
nen Mark. Und noch immer
fehlten die Provisionen in dieser Berech-
nung.

Dass iippige Zahlungen von Anbeginn
geplant waren, belegt eine handschriftliche
Notiz von Thyssen-Mann Biihler auf der
Kalkulation:

Pfahls

in Prozent:
27

26 POL
1 VOLN
2 WE

Die kurze Notiz war ein erster Vertei-
lungsschliissel der spateren Provisionszah-
lungen, die sich anteilig nach der Auf-
tragssumme bemalen. Sie legt den Ver-
dacht nahe, dass Zahlungen bereits friih-
zeitig geplant waren, fiir die spiter nur
noch ein Grund gefunden werden musste.

Die ,,27“, die Biihler notierte, deckt sich
mit dem Honorar der Ovessim im Consul-
ting-Vertrag. Das Kiirzel ,VOLN“ wurde
mit notwendigen Zahlungen an den Ex-
General erklart.

Was ,,POL* bedeutet, konnte Biihler bei
einer Thyssen-internen Befragung nicht
mehr entschliisseln. Dafiir
erkldrte Maflmann gegen-
iiber Thyssen 1996, POL ste-
he fiir Politik. Allerdings be-
deute dies keinesfalls Politik
im Sinne offentlicher Stellen,
vielmehr sei damit der Haus-
brauch gemeint, eine Kalku-
lationsreserve fiir ungeplan-
te Kosten einzubauen.

An ,WE*“ hingegen konn-
te Biihler sich wiederum er-
innern, das Kiirzel stehe fiir
Rolf Wegener. Der deutsche
Geschaftsmann mit Wohnsitz
in Monaco gehort zum Ty-
pus diskreter Vermittler bei
internationalen Geschéften
wie sein Kollege Schreiber.
Zu seinem Bekanntenkreis zahlt auch der
damalige FDP-Wirtschaftsminister Jiirgen
Mollemann (SPIEGEL 49/1998).

Doch was soll der Name des Diisseldor-
fer Geschédftsmanns bereits in einer Notiz
vom 8. Oktober 1990? Das Problem - ein
Steuerdetail —, das zu 16sen Wegener an-
geblich helfen sollte, taucht frithestens
sechs Wochen spéter erstmals in den Thys-
sen-Unterlagen auf, der erste nachweisba-
re Kontakt zu Mafmann gar erst acht Wo-
chen danach. Und seine Spuren in den Do-
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kumenten enden auch nicht, als die Steu-
erfrage gelost war.

Zu jenem Zeitpunkt verlagerte sich die
Operation Fuchs auch auf eine andere Biih-
ne: Nachdem die Verhandlungen mit den
Saudis eingefddelt waren, galt es nun, die
deutsche Politik von der Notwendigkeit —
und RechtmaRigkeit — des Deals zu iiber-
zeugen. In diesen Oktobertagen des Jahres
1990 wandte sich Thyssen wegen der Pan-
zer zum ersten Mal an das Wirtschaftsmi-
nisterium.

Wihrend Schreiber schon Geld erhalten
hatte und Wegener in der Kalkulation an-
scheinend zumindest beriicksichtigt war,
beide aber im Vorfeld der Verhandlungen
augenscheinlich keine besondere Rolle
spielten, liefen die Verbindungen iiber die
Ojjeh-Schiene wie geschmiert.

MafBmann reiste zu Treffen nach Koln
und London. Dann wieder informierte er
den Ojjeh-Verbindungsmann S. {iber die
Panzer-Vorfithrung in Dhahran.

Mittlerweile beriicksichtigte Thyssens
Kalkulationsabteilung bei ihren Berech-
nungen fiir den Auftrag auch so genannte
Sonderkosten. Am 24. Oktober ermittelte
die Abteilung einen Gesamtwert von rund
220 Millionen Mark fiir den angestrebten
Auftrag.

Spétestens am 16. November 1990 traten
die Verhandlungen mit den Saudis in die
heille Phase. Gemeinsam mit Biihler reiste

J. H. DARCHINGER

Mafmann an diesem Tag wieder nach
Riad. Wiahrend der Manager bereits zwei
Tage spéter wieder nach Deutschland auf-
brach, feilschte Finanzexperte Biihler bis in
den Dezember in der saudischen Haupt-
stadt um den Vertrag. Schon der erste Ver-
tragsrahmen aus diesen Tagen richtete sich
nach saudischem Recht und enthielt das
Provisionsverbot.

Eine weitere Prasentation vor dem sau-
dischen Generalstabschef muss dort einen

tiefen Eindruck hinterlassen haben. Be-
reits am 22. November erarbeitete Thys-
sen Henschel einen Lieferplan iiber 36
Fuchs-Panzerfahrzeuge in verschiedenen
Ausfiihrungen, der dem tatsdchlichen
Vertragsvolumen entsprechen sollte: 10
Spiirpanzer, 14 Mannschaftstransporter, 8
Ambulanzfahrzeuge und 4 Kommandofa-
hrzeuge.

Dieser Donnerstag im November ver-
lief in Deutschland eher hektisch. Die Steu-




erabteilung von Thyssen wies darauf hin,
dass einige Liefer- und Leistungsteile des
Vertrages, wie Service und Ausbildung, der
saudischen Steuer unterliegen konnten,
wenn sie dort erbracht wiirden. Dies be-
deute eine mogliche Belastung von 6,75
Prozent des Vertragspreises.

Noch am selben Tag traf MaSmann We-
gener in Bonn. Der Manager will den Ver-
mittler, den er aus
anderen Geschiften
bereits kennt, einge-
schaltet haben, um
dieses Steuerrisiko
zu vermeiden. We-

Die Beziehungen mussten
wundertatigen Charakter
besessen haben

Direktor der ATG Investment Limited
Inc., die laut MaBmann iiber Verbindun-
gen in saudi-arabische Finanzkreise ver-
fiigt. Den Kontakt zur ATG habe sein al-
ter Geschaftsfreund Schreiber vermittelt.
Die Augsburger Ermittler glauben, dass
die im Jahr 1984 in Kanada gegriindete
Briefkastenfirma Schreiber selber gehort,
was dieser allerdings bestreitet.
Zumindest aber
gibt es enge Ge-
schiftsbeziehungen
zwischen Wullschla-
ger und der Schrei-
ber-Familie. So sitzt

gener habe dafiir

sorgen sollen, dass die kritischen Leis-
tungen nicht Vertragsbestandteil werden.
Dafiir habe er im Erfolgsfall zwei Prozent
der gesamten Auftragssumme als Honorar
zugesagt.

Zwei Tage spéter, an einem Samstag, will
MaBmann wieder unterwegs gewesen sein,
um Hilfe bei der Losung eines weiteren
Verhandlungsproblems einzukaufen: Die
Saudis sperrten sich gegen das Thyssen-
Begehren, die Zahlungen fiir die Panzer-
Lieferungen durch einen ,Letter of Cre-
dit“, der von einer deutschen Bank be-
statigt war, abzusichern.

Aus diesem Grund habe er, Mallmann,
sich am 24. November 1990 mit Lorenzo
Waullschlédger getroffen. Der Schweizer war

in einer Schweizer
Gesellschaft, neben Wullschldger auch der
Sohn des bayerischen Geschaftsmanns im
Verwaltungsrat.

Fiir die Dienste in Saudi-Arabien jeden-
falls versprach Mafmann der ATG ein Ho-
norar von sechs Prozent der Gesamtauf-
tragssumme. 2,4 Millionen Mark davon
sollte das Unternehmen an Schreibers Fir-
ma BBC fiir die Vermittlung des Kontakts
iiberweisen.

Fiir das Treffen mit Wullschlager gibt es
—auller der Aussage Mallmanns — anschei-
nend keinerlei Beleg; weder in den Spe-
senabrechnungen noch in seinen Reiseun-
terlagen.

Uberhaupt will der Thyssen-Manager
die diffizile Materie hauptsdchlich telefo-

nisch mit dem ATG-Vertreter behandelt
haben.

Schreiber selber sagt, er habe lediglich
mitgeholfen, die Finanzierung des Deals
abzusichern und ,,die Akkreditive fiir die
Saudis zu besorgen“. Dafiir hitte letzt-
endlich das Unternehmen ATG gesorgt,
und zwar mit Hilfe seiner ,,arabischen
Freunde“.

Welcherart die angeblichen Beziehun-
gen in die saudischen Finanzkreise gewe-
sen sein konnten, liegt bis heute im Nebel.
Aber sie mussten einen wundertétigen
Charakter besessen haben.

Denn bereits drei Tage nach dem Treffen
faxte Verhandlungsfiihrer Biihler aus Sau-
di-Arabien den aktuellen Stand in die Zen-
trale nach Kassel. Danach verpflichtete sich
die saudische Seite, einen ,,von einer deut-
schen Bank bestitigten Letter of Credit ...
zu eroffnen®.

GroBere Schwierigkeiten hat es an-
scheinend in Saudi-Arabien nicht gegeben.
Thyssen-intern erkldrte Biihler, der
wihrend der gesamten Zeit in Riad die
Verhandlungen fiihrte, er habe die Ver-
tragsinhalte stdndig mit Vertretern der
Ojjeh-Gruppe abgestimmt — mit Wegener
und Wullschldger hingegen habe er zu kei-
nem Zeitpunkt Kontakt gehabt.

Diese These stiitzt auch, dass Hinweise
auf die streng geheimen Consulting-
Vertrage nur noch im Zusammenhang mit




Firmen zu finden sind, die dem Ein-
flussbereich des Ojjeh-Clans zugeordnet
werden.

In Riad liefen derweil die Verhandlungen
weiter, der Kontrakt nahm seine endgiilti-
ge Gestalt an. Ende November war die
Steuerproblematik gelost, der Letter of
Credit abgenickt.

Als Biithler am
6. Dezember mit
dem nahezu fertigen
Vertragswerk nach
Deutschland zuriick-
kehrte, nahm Kolle-
ge MalBmann erneut
seine Reisetitigkeit auf: In den folgenden
Tagen traf er wieder eine ganze Reihe sei-
ner Vermittler aus dem In- und Ausland -
mal in Koln, mal in Diisseldorf oder auch
in Paris.

Am 13. Dezember 1990 tauchte auch der
Beschuldigte Winfried Haastert in den Un-
terlagen auf. An diesem Tag faxte MaR-
mann dem Vorstandsmitglied von Thyssen
Industrie ein Projektpapier des Panzer-
Deals zu, angeblich ausschlieflich zur In-
formation.

Doch ausgerechnet dieses Dokument
belegt erstmals, welch gigantische Sum-
men als Provisionen fliefen sollten. Und
selbst diese Zahlen waren noch zu tief ge-
griffen, da der damals angenommene Auf-
tragswert von 415 Millionen Mark noch
steigen sollte. Die Zahlen waren nicht mit
Adressaten verkniipft, spater lieferte
MaBmann intern Erlduterungen: 73 Mil-
lionen Mark seien ein so genannter
Flexibility Fund, der auf den Auftrags-
wert aufgeschlagen worden sei und zu
Zahlungen an die Ojjeh-Gruppe ge-
fithrt haben soll. Weitere 95,3 Millio-
nen Mark standen der Gruppe aus
dem Consulting-Vertrag mit Ovessim
zu. Zusétzliche Provisionen von 25,6
Millionen Mark und 8,5 Millionen

Offizielle Kontakte
waren beim Panzer-Deal
unerwiinscht

SchlieRficher des Schweizerischen Bankvereins: Geheimuvertrdge hinterlegt

Mark waren in der Aufstellung anonym
aufgefiihrt.

In Riad war das Geschift zu diesem Zeit-
punkt bereits so gut wie in trockenen
Tiichern. Doch am 29. Dezember schickte
ein Ojjeh-Verbindungsmann aus Saudi-
Arabien eine Alarmmeldung, die vor al-
lem eins deutlich macht — offizielle Kon-
takte waren beim
Panzer-Deal uner-
wiinscht und eher
kontraproduktiv.

Er habe gehort,
faxte der Ojjeh-Be-
auftragte an einen
Thyssen-Mann, der offizielle Firmenver-
treter in Riad spreche mit einer Reihe von
Leuten tiiber das Projekt und versuche, jede
mogliche Hilfe zu gewinnen. Das Projekt
laufe wunderbar und benétige von nie-
mandem Unterstiitzung: ,,Bitte haltet eu-
ren Mann in Riadda raus.*

Als Mafmann am 5. Januar 1991 end-
lich zur Vertragsunterzeichnung fiir die
Lieferung von 36 Fuchs-Panzerfahrzeugen

b

ot AR

il

zum Preis von 446 Millionen Mark nach

Riad reiste, hatte er am Vortag noch schnell

eine stressige Tour absolviert: Auf seiner

Reiseroute lagen Ziirich und Kaufering.

Worum es dabei ging, bleibt im Verborge-

nen, aus den Reisebelegen geht es nicht

hervor.

In den ersten Tagen des Januars 1991 war
damit das lukrative Panzer-Geschift fiir
Thyssen Henschel perfekt. Mafmanns Ver-
bindung zum Ojjeh-Clan hatte sich fiir das
Unternehmen ausgezahlt; doch um wel-
chen Preis? Insgesamt iiberwies Thyssen
in den folgenden Jahren 184 Millionen
Mark an die Briefkastenfirmen Ovessim
und Linsur in Panama.

Doch das Stiick ,,Operation Fuchs“ war
mit dem Vertragsabschluss noch langst
nicht zu Ende.

In Deutschland standen die Thyssen-Ma-
nager Anfang Januar vor ernsthaften Pro-
blemen, bei ihrem Projekt hakte es von
Anbeginn an allen Ecken und Enden:

» Der Fuchs-Panzer galt als Kriegswaffe
im Sinne des Kriegswaffenkontrollge-
setzes und konnte deshalb nicht in Kri-
sengebiete geliefert werden;

» gegen Waffenlieferungen nach

.+ Saudi-Arabien gab es ressortiiber-

greifend in den verschiedenen Minis-
terien grofite Bedenken;

» selbst bei der Erteilung einer

Exporterlaubnis war Thyssen Henschel

gar nicht in der Lage, auf die Schnelle
die bestellten 36 Panzer aus eigenen

Bestdnden zu liefern.

Monatelang hatte Thyssen Henschel
parallel zu den Verhandlungen in Saudi-
Arabien immer wieder versucht, die Hiir-

den in Deutschland aus dem Weg zu réiu-

men. Bereits am 25. September 1990 frag-
te der Konzern im Aulenministerium nach,
ob er mit der Liefererlaubnis fiir zehn

Fuchs-Panzer nach Saudi-Arabien rechnen

konne — ohne Erfolg.

Im Wirtschaftsministerium stell-
ten die Manager am 29. Oktober
1990 den Antrag, den Fuchs-Panzer
gleich ganz von der Kriegswaffenlis-
te zu streichen und kiinftig ledig-
lich noch als ,,sonstiges Riistungs-
gut“, das geringeren Exportbe-
schriankungen unterliegt, zu dekla-
rieren. Zwei Tage spater wandte sich
MaBmann direkt an den damals zu-
standigen Staatssekretdr Erich
Riedl, gegen den auch die Augsbur-
ger Staatsanwaltschaft ebenfalls seit
Jahren ermittelt, sich der Sache im
Sinne des Unternehmens anzuneh-
men. Doch der VorstoR blieb vorerst
noch ohne Wirkung.

Nur im Verteidigungsministerium
musste die Kasseler Riistungsfirma
zu diesem Zeitpunkt anscheinend
nicht selbst aktiv werden. Dort
machte der inzwischen in Asien un-
tergetauchte ehemalige Staatsse-
kretar Pfahls Druck fiir das Projekt

CORBIS SYGMA
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— auf eine Art und Weise, die seherische
Fahigkeiten voraussetzt.

Im September 1990 liel der CSU-Mann,
der 3,8 Millionen Mark aus dem Panzer-
Geschaft kassiert haben soll, die Hauptab-
teilung Riistung priifen, ob unter anderem
zehn Fuchs-Panzer aus Bundeswehrbe-
stinden an Saudi-Arabien geliefert wer-
den konnten — gut zwei Wochen bevor
Thyssen Henschel iiberhaupt von dem Ko-
nigreich erstmals offiziell aufgefordert wur-
de, ein Angebot iiber exakt diese Zahl von
Spiirpanzern abzugeben.

In den folgenden Tagen und Wochen
setzte sich Pfahls immer wieder in den
verschiedenen beteiligten Ministerien und
im Bundeskanzleramt dafiir ein, endlich
die Waffen an Saudi-Arabien zu liefern.
Dass sich sein Vorgesetzter, der damalige
CDU-Verteidigungsminister Gerhard Stol-
tenberg, zu jener Zeit vehement fir die
Beibehaltung der restriktiven Export-
richtlinien einsetzte,

»Fuchs“-Produktion bei Thyssen-Henschel: Zu wenig Panzer auf Lager

erforderlich“: Man benotige die ,,Geneh-
migung der Ausfuhr dieser Fahrzeuge* und
die ,,Zurverfiigungstellung von Transport-
panzern aus Bundeswehrbestinden®.
Priagnanter lieBen sich die Probleme des
Unternehmens nicht umreiGen.

Schreiber bestreitet, auf der politischen
Biithne im Hintergrund irgendeine Rolle
gespielt zu haben. Er habe an nieman-
den Schmiergeldzahlungen geleistet, auch
nicht an Staatssekretdr Pfahls. So etwas
sei iiberhaupt nicht notig gewesen, da
der ,,Deal ein Bombengeschift fiir die

o

Bundeswehr war“. Den Widerstand habe
er nie verstanden: ,,Da waren Biirokraten
am Werk, die das Geschéft gar nicht be-
griffen haben.*

Und wieder wurde Mafmann umtriebig
und reisefreudig. Doch nun pflegte er vor
allem die Kontakte zu den deutschen Mit-
telsmdnnern. Am 16. Januar reiste er nach
Kaufering, dem Wohnort von Schreiber.

Am folgenden Tag

focht ihn offenbar traf er in Bonn
nicht an. Der Widerstand in den Wegener, den deut-
Pfahls’ Engage- Bonner Ministerien loste schen  Geschéfts-

ment war ganz im
Sinne Thyssen Hen-
schels. Zwar hatte
das Unternehmen nun einen Liefervertrag
mit Saudi-Arabien, aber keine Exportge-
nehmigung in Deutschland und zu wenig
Panzer auf Lager. Damit jedoch fehlte dem
lukrativen Geschift die Basis.

Doch wozu hat man Freunde und Ver-
mittler? Am 11. Januar 1991 verfasste MaR3-
mann eine vertrauliche Notiz. Um mog-
lichst schnell die 36 Panzer nach Saudi-
Arabien liefern zu konnen, notierte der
Manager, sei ,,im Wesentlichen Folgendes

sich langsam auf

mann mit Wohnsitz
in Monaco. Weite-
re Zusammenkiinfte
folgten in den nidchsten Wochen — obwohl
doch der Vertrag mit den Saudis unter
Dach und Fach und damit der vorgebliche
Arbeitsauftrag von Schreiber und Wege-
ner eigentlich erledigt war.

Zur gleichen Zeit wurde Malmann im
Bonner Regierungsviertel aktiv. Am 28. Ja-
nuar stellte Thyssen Henschel im Wirt-
schaftsministerium den Antrag, die Fuchs-
Panzer nach Saudi-Arabien liefern zu diir-
fen. Wieder iibergab Malmann postwen-

dend eine Kopie an den Staatssekretar
Riedl.

In den folgenden Wochen loste sich der
Widerstand gegen das Geschift in den
Bonner Ministerien langsam auf: im Wirt-
schaftsministerium, im Auenministerium,
im Verteidigungsministerium und im Bun-
deskanzleramt. Am 27. Februar 1991 ge-
nehmigte der Bundessicherheitsrat die Lie-
ferung der Panzerfahrzeuge nach Saudi-
Arabien.

Einen Tag nach dem Beschluss des ge-
heimen Gremiums war Desert Storm, die
Aktion zur Riickeroberung
Kuweits durch die alliier-
ten Truppen, beendet, der
Golfkrieg war voriiber.
Zwei Wochen spiter lag
auch die Ausfuhrerlaubnis
des Bundesamts fiir Wirt-
schaft vor.

Noch immer galt es fiir
Mallmann, eine letzte,
grundsidtzliche Barriere
aus dem Weg zu rdumen —
der Riistungskonzern war
iberhaupt nicht in der
Lage, fristgerecht 36 Spiir-
panzer fiir die Saudis her-
zustellen. Also wandte sich
der Manager wieder ein-
mal an die hilfreichen
Geister — dieses Mal an
den Verteidigungsstaatsse-
kretdr Pfahls.

Man miisse der saudi-
schen Regierung, lie MaR-
mann den CSU-Mann in
einem Schreiben vom 12.
Mairz 1991 wissen, binnen
kiirzester Zeit 36 Fuchs-
Fahrzeuge liefern. Um
dem Ansinnen folgen zu konnen, ,,bitten
wir darum, uns aus Bundeswehrbestidnden
Fahrzeuge zur Verfiigung zu stellen“. Im
Gegenzug erhalte die Bundeswehr spater
neue Panzerfahrzeuge als Ersatz.

Der Staatssekretdr bemiihte sich um
prompte Erledigung, machte er doch schon
seit Monaten Lobby fiir das Thyssen-Pro-
jekt im Ministerium: Noch am gleichen Tag
genehmigte Pfahls die Thyssen-Bitte und
bat die Hauptabteilung Riistung und den
Chef des Heeresstabes im Ministerium,
,unverziiglich einen Bericht iiber die ein-
geleiteten MalBnahmen* zu liefern.

Der Wunsch von Thyssen Henschel stiel§
jedoch bei den Militédrs der Hardthohe auf
wenig Zustimmung. Im Gegenteil. Bereits
zwei Tage spater gab die Heeresleitung in
einem internen Vermerk ihre Linie aus:
,Dieser Vorgehensweise bzgl. Spiirpanzer
nicht zustimmen.

Die ablehnende Haltung der militéri-
schen Fithrung hatte gute Griinde:
Waihrend des Golfkriegs hatte die Bundes-
wehr bereits 79 Spilirpanzer an andere
Nato-Partner abgetreten. Damit war der
eigene Bestand auf 58 Fahrzeuge abge-
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schmolzen. Schon auf diesem Stand sah
die Heeresleitung die ,,ABC-Abwehr-
fahigkeit des Heeres“ und die ,,Ausbil-
dungsfihigkeit der ABC-Abwehrtruppe er-
heblich beeintrachtigt. Und nun sollten
weitere 36 Panzerfahrzeuge nach Saudi-
Arabien geliefert werden.

Doch Pfahls wischte alle Bedenken vom
Tisch. In einer gemeinsamen Sitzung auf
der Hardthohe am 20. Mirz 1991, an der
auch Mafmann teilnahm, entschied der
Staatssekretér, dass
dem Kasseler Unter-
nehmen im Rahmen
eines Sachdarlehens
innerhalb von 14 Ta-
gen insgesamt 36
Fahrzeuge der Bun-
deswehr zur Verfiigung gestellt werden
sollten. Zugleich erklirte er sich namens
des Ministeriums bereit, spéter saudische
Soldaten auf dem Gerit in der ABC-Schu-
le Sonthofen ausbilden zu lassen.

Pfahls’ einfithrende Erlduterung, dass
dieses Vorgehen der ,,Wunsch des Kanz-
leramtes und malgeblicher Krifte im deut-
schen Bundestag® sei, wurde nachtriglich
aus dem Ergebnisprotokoll gestrichen.

Am Mittwoch, dem 20. Mérz 1991, waren
damit Mafmanns Marketing-Anstrengun-
gen von Erfolg gekront. Zwar musste noch
der Sachdarlehensvertrag mit der Bundes-
wehr verhandelt, mussten einige Details
mit der saudischen Regierung geregelt wer-
den. Doch von diesem Zeitpunkt an war
das Panzer-Geschaft mit Saudi-Arabien
endgiiltig unter Dach und Fach.

So sahen es die Thyssen-Manager. Be-
reits am 21. Mérz — einen Tag nachdem
Staatssekretir Pfahls die Entscheidung auf
der Hardthohe durchgekniippelt hatte —
salen MaBmann und ein Mitarbeiter der
Finanzabteilung der Thyssen Industrie AG
im Flugzeug, um drei der Ojjeh-Verbin-
dungsménner zu treffen — dieses Mal in
London.

Mit einem Scheck im Aktenkoffer nahm
MafBmanns Kollege die nidchste Maschine
zuriick nach Deutschland. Noch am selben
Tag wurde bei der Commerzbank, Essen,
der Scheck als erste Rate fiir das Panzer
Geschift auf einem Thyssen-Konto gutge-
schrieben. Wert: 89275896 Mark, 20 Pro-
zent der Auftragssumme.

Von nun an strebte das Finale der ,,Ope-
ration Fuchs“ seinem eigentlichen Hohe-
punkt zu — dem Zahltag. Zu verteilen wa-
ren immerhin 220 Millionen Mark.

Zuvor aber galt es, das Konstrukt aus
Scheinvertragen mit den Vermittlern zu
vollenden, um die Spuren zu verwischen.
Noch immer lagerten die Consulting-Ver-
trage mit den Vermittlern, die wegen des
Provisionsverbots im Liefervertrag eigent-
lich gar nicht existieren durften, sicher
verwahrt im Ziircher Bankschlieffach. Am
8. Mai 1991 unterschrieben die zustdndigen
Manager der Thyssen Industrie AG die
ersten beiden unverddchtigen Marketing-

Die ,,Operation Fuchs*
strebte ihrem Hohepunkt
zu — dem Zahltag

Vertrdge mit den Firmen Ovessim und
Linsur, die innerhalb des Konzerns der
Umgebung der Vermittler-Gruppe um
Mansour Ojjeh zugerechnet wurden. Das
Vertragsformular war in allen Fillen das
gleiche.

Mit den Vereinbarungen ernannte der
Konzern die panamaische Briefkastenfir-
ma Ovessim zu seinem ,,Berater fiir Mar-
keting-Zwecke in der Golf-Region“. In den
Bereichen Verteidigungs-, Verkehrs- und
Umwelttechnologie
sollte sie Marktana-
lysen erstellen oder
auch einfach die
Beschreibung von
Trends. Nur eines
sollte sie nicht: Zur
Aufgabe der Firma gehore nicht ,der
Abschluss und die Vermittlung von Ver-
tragen®.

Ganz lieB sich der Zusammenhang zum
heiklen Panzer-Geschéft dennoch nicht
verdecken. Unter Paragraf 8 waren die Ho-
norarausschiittungen an die Vermittler an
Zahlungen des saudischen Verteidigungs-
ministeriums gekoppelt.

In den so genannten Due Dates of pay-
ments, den Zahlungsplédnen, die am 18. Juni
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in Genf wurde die erste Rate von insgesamt
35 Millionen Mark iiberwiesen. Unter der
Schecknummer 231651594 verbuchte Thys-
sen 55 Millionen Mark zu Gunsten der Lin-
sur, ebenfalls bei der CCF in Genf.

Doch wie stand es um die Entlohnung
der deutschen Vermittler? Ebenfalls am 18.
Juni unterschrieben TI-Vorstandsvorsit-
zender Eckhard Rohkamm und sein Fi-
nanzvorstand Ernst Hoffken einen weite-
ren Marketing-Vertrag, diesmal mit der
Great Aziz Corp. Uber das Briefkastenun-
ternehmen ist so gut wie nichts bekannt;
auller dass es am 12. Mai 1994, drei Mona-
te nachdem Thyssen die letzte Rate iiber-
wiesen hatte, in Liquidation ging.

Bei einer internen Thyssen-Befragung
1996 erkldarte Mallmann, dass er das Un-
ternehmen damals Rolf Wegener zuord-
nete. Tatséchlich tragt der Marketing-Ver-
trag fiir das Unternehmen die Unterschrift
Wegeners. Die Vereinbarung garantierte
fiir drei Jahre ein Gesamthonorar von
8,93 Millionen Mark - ebenjene zwei Pro-
zent des Auftragsvolumens, die bereits An-
fang Oktober des Vorjahres unter dem
Kiirzel ,,WE, das fiir Wegener stehen soll-
te, in der ersten Provisionsiibersicht no-

tiert waren.
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Oberstaatsanwalt Nemetz: Verdacht auf Untreue, Steuerhinterziehung und Bestechung

unterschrieben wurden, waren die genau-
en Filligkeitsdaten fiir die Einzelraten der
Beraterhonorare festgehalten. Und die
nahmen sich iippig aus: Insgesamt erhielt
Ovessim zwischen Juni 1991 und Dezember
1993 67,5 Millionen Mark, auf das Linsur-
Konto wurden sogar 116,5 Millionen Mark
gezahlt.

Noch am Tag der Unterschrift unter die
Zahlungsplédne floss das erste Geld: Auf
die Ovessim-Konten 269915 und 269914 bei
der Crédit Commercial des France (CCF)

Bereits drei Tage nach Unterschrift stell-
te Great Aziz — ,,entsprechend unseres Ver-
trages* — die erste fillige Rate iiber fiinf
Millionen Mark in Rechnung. Und ebenso
prompt wurde die Summe iiberwiesen.

Die ,,Operation Fuchs“ lief planmaRig
ihrem Ende entgegen — sieht man davon ab,
dass noch immer die Kleinigkeit von 24,4
Millionen Mark Beraterhonorar bei Thys-
sen bereitstanden, aber anscheinend noch
kein Empfinger fiir das Geld ausgemacht
war. Als Thyssen am 3. Juli 1991 eine Fil-
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»Fuchs“-Panzer in Saudi-Arabien: Mehrfach iiberhéhte Preise fiir deutsche Qualitdtsgiiter

ligkeitsliste aus den Zahlungen der Mar-
keting-Vertrdge erstellte, wird der Betrag,
der spéter iiber die Beratungsfirma ATG
an Schreiber ging, unter ,,NN“ als Glo-
balsumme aufgefithrt — fillig seit dem
10. Juni 1991.

Das Verwirrspiel um die Schreiber-Mil-
lionen macht Sinn, wenn man der Ansicht
der Augsburger Staatsanwilte folgt. Diese
gehen davon aus, dass ein Teil des Geldes
zuriick nach Deutschland ging; zum Bei-
spiel an die CDU. Schreiber hatte den da-
maligen Schatzmeister der Partei, Walther
Leisler Kiep, in einem Schreiben vom 20.
Februar 1991 um Hilfe bei der politischen
Durchsetzung des
Panzer-Geschiifts ge-
beten.

Mogen die ande-
ren Zahlungen auch
moralisch verwerf-

Der Panzer-Deal war
fiir alle Beteiligten ein
gutes Geschaft

mann und Schreiber vor dem Problem,
nicht nur den wahren Adressaten des Gel-
des nach aullen verschleiern zu miissen,
auch innerhalb des Konzerns durfte er
nicht bekannt werden.

Bei dieser Aktion geriet wohl einiges
durcheinander. Am 7. Mai 1991 hatte
Schreibers Unternehmen BBC bereits
Thyssen Henschel 2,4 Millionen Mark in
Rechnung gestellt; das zugesagte Honorar
fiir die angebliche Kontaktanbahnung mit
ATG, die jedoch bis zu diesem Zeitpunkt
noch keinen Marketing-Vertrag unter-
schrieben hatte. Allerdings fanden sich
gleich zwei BBC-Rechnungen tiber den-
selben Betrag, aber
mit unterschiedli-
chen Begriindungen:
Mal ging es um
Beraterleistungen im
Zusammenhang mit

lich sein, aus Sicht
des Konzerns waren sie rechtmalig,
schlieBlich gingen die Gelder an so ge-
nannte Steuerauslédnder. Und auch bei den
Schreiber-Millionen ging man in den Chef-
etagen von Thyssen davon aus, dass diese
Gelder ins Ausland flossen, um das Panzer-
Geschift zu befordern — weder die Staats-
anwdlte noch interne Thyssen-Priifer fan-
den fiir das Gegenteil einen Beleg. Ge-
geniiber den Thyssen-Managern und dem
zustdndigen Finanzamt Diisseldorf erklar-
te der Geschéiftsmann standfest, dass alle
Gelder letztendlich an Steuerausldnder ge-
gangen seien. Nur so konnte Thyssen die
Provisionszahlungen als ,,niitzliche Ausga-
ben“ absetzen.

Wenn die Ermittlungsergebnisse der
Staatsanwilte also zutreffen, standen Mal3-

dem Nahen Osten,
mal in ,fernostlichen Landern“. Abge-
bucht wurde das Geld bei Thyssen Hen-
schel schlieflich am 11. Juni mit dem Ver-
merk: ,,Fiir Thailand“. Die Zahlung stand
aber offensichtlich im Zusammenhang mit
der Vermittlung von Kontakten im saudi-
schen Geschift.

Schreiber erhielt nach eigenen Angaben
im Zusammenhang mit dem Panzer-Ge-
schaft ausschlieBlich diese 2,4 Millionen
Mark plus die zuvor gezahlten 1,35 Millio-
nen Mark, die er ordnungsgemal versteu-
ert habe.

In diesen Tagen hatte MalBmann bei all
der Geschiftigkeit anscheinend den
Uberblick verloren. Allem Anschein nach
wurden mehrere Adressaten fiir das noch
ausstehende Honorar iiber sechs Prozent

des Auftragsvolumens erwogen und wieder
verworfen.

Am 24. Juli 1991 war schlieBlich der letz-
te noch fehlende Vertragspartner gefun-
den. An diesem Tag trafen sich der Thys-
sen-Justiziar Pigorsch und Malmann mit
dem Treuhdnder Wullschldger, um den
Marketing-Vertrag mit ATG zu unter-
schrieben. Am 2. August iiberwies der Kon-
zern die ersten 11 Millionen von insgesamt
24,4 Millionen Mark auf das Konto Num-
mer 47252 der Swiss Bank Corp. in Ziirich.

Am Ende konnten alle zufrieden sein:
Zwischen Juli und Dezember 1991 ver-
schiffte die United Arab Shipping Com-
pany die 36 Fuchs-Panzerfahrzeuge nach
Saudi-Arabien. Damit hatte der arabische
Staat — allerdings zu einem mehrfach iiber-
hohten Preis — endlich lang ersehnte deut-
sche Qualitéts-Riistungsgiiter, deren Liefe-
rung vorher undenkbar schien.

Durch den Sachdarlehensvertrag zwi-
schen dem Verteidigungsministerium und
Thyssen Henschel vom 26. Juli 1991 erhielt
die Bundeswehr 10 neue Spiirpanzer und
26 Transportpanzer.

Trotz der horrenden Provisionszahlun-
gen machte Thyssen Henschel bei dem
Panzer-Deal noch ein gutes Geschéft, mit
einer Umsatzrendite von iiber 15 Prozent.

Am 8. Februar 1994 gingen 430000 Mark
auf das Konto der Gesellschaft Great Aziz
ein. Mit dieser allerletzten Provisionsrate
waren insgesamt rund 217 Millionen Mark
an die vier Briefkastenfirmen gelaufen.

Wiren 1995 nicht die hartndckigen
Ermittler der Provinzstaatsanwaltschaft
Augsburg auf den Plan getreten, die ,,Ope-
ration Fuchs®“ wire fiir alle Akteure ein

voller EI‘fOlg geworden. MARKUS DETTMER
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